
F
ǗƠ eĠŃe ŃĠcĘƽ ĊeŃaŃŃƽe SǑĺĺe ɎeƠäǑĝ
čeƠƽ SAP dĠe RecĘƽe aŃ deŃ PƠŐdǑįƽeŃ
ƙBǑƧĠŃeƧƧ ObĭecƽƧ CŐƧĺŐƧƚ ǑŃd deƧƧeŃ

NacĘfŐıĊeƠ ƙBǑƧĠŃeƧƧ ObĭecƽƧ IŃƧĠĊĘƽeƠƚ
aŃ daƧ HeĠdeıbeƠĊeƠ SŐfƽɐaƠeĝ
ĘaǑƧ ZeƽɎĠƧĠŐŃƧƉ AǑcĘ daƧ ɝǑĝ
ƧƽäŃdĠĊe PeƠƧŐŃaı ɐecĘƧeıƽ deŃ
AƠbeĠƽĊebeƠƉ ZeƽɎĠƧĠŐŃƧ ĠƧƽ ƧeĠƽ
ƠǑŃd ɝeĘŃ JaĘƠeŃ ĠĺMaƠįƽ ƽäƽĠĊ
ǑŃd Ęaƽ ƧĠcĘ aǑf SŐfƽɐaƠe ǑŃd
DĠeŃƧƽıeĠƧƽǑŃĊeŃ fǗƠ daƧ BeƽeĠĝ
ıĠĊǑŃĊƧĝMaŃaĊeĺeŃƽ ƧžeɝĠaıĠĝ
ƧĠeƠƽƉ SAP Ęaƽƽe dĠe ĊeŃaŃŃƽeŃ
PƠŐdǑįƽe ǑŃd daƧ KŃŐɐĝĘŐɐ
fǗƠ daƧ BeƽeĠıĠĊǑŃĊƧĝMaŃaĊeĝ
ĺeŃƽ ĠĺRaĘĺeŃ deƠ ÜbeƠŃaĘĝ

ĺe deƧ BǑƧĠŃeƧƧĝIŃƽeııĠĊeŃceĝSžeɝĠaıĠƧƽeŃ
BǑƧĠŃeƧƧ ObĭecƽƧ eƠɐŐƠbeŃƉ NacĘ ŐffĠɝĠĝ
eııeŃ AŃĊabeŃ ĘabeŃ aįƽǑeıı ƠǑŃd ş5ɡ
GƠŐčǑŃƽeƠŃeĘĺeŃ ĠŃ EǑƠŐža dĠe SŐfƽɐaƠe
ɎŐŃ BǑƧĠŃeƧƧ ObĭecƽƧ Ġĺ EĠŃƧaƽɝƉ IŃ
DeǑƽƧcĘıaŃd ƧŐııeŃ eƧ ąɡ KǑŃdeŃ ƧeĠŃ,

daƠǑŃƽeƠ SĠeĺeŃƧ, daƧ ƧeĠŃ įŐĺžıeƽƽeƧ
BeƽeĠıĠĊǑŃĊƧžŐƠƽfŐıĠŐ ƁTŐcĘƽeƠĊeƧeııĝ
ƧcĘafƽeŃƄ ǗbeƠ dĠe SŐfƽɐaƠe ɎeƠɐaıƽeƽƉ

SAP holte sich Konkurrenz ins Haus

MĠƽ deĺ VeƠįaǑf ɐĠıı SAP ŐffeŃbaƠ eĠŃeŃ
PaƠƽŃeƠįŐŃfıĠįƽ ĺĠƽ deĺ befƠeǑŃdeƽeŃ
AŃbĠeƽeƠ ZeƽɎĠƧĠŐŃƧ ɎeƠĺeĠdeŃƉ BeĠde UŃĝ
ƽeƠŃeĘĺeŃ žfıeĊeŃ eĠŃe ɐeıƽɐeĠƽe VeƠĝ
ƽƠĠebƧĝ ǑŃd EŃƽɐĠcįıǑŃĊƧžaƠƽŃeƠƧcĘafƽ aǑf
deĺ GebĠeƽ deƧ BeƽeĠıĠĊǑŃĊƧĝMaŃaĊeĝ
ĺeŃƽƧƉ MĠƽ BǑƧĠŃeƧƧ ObĭecƽƧ ĘaƽƽeŃ ƧĠcĘ
dĠe WaııdŐƠfeƠ abeƠ eĠŃ fǑŃįƽĠŐŃaı ƧƽaƠį
įŐŃįǑƠƠĠeƠeŃdeƧ AŃĊebŐƽ ɝǑƠ ZeƽɎĠƧĠŐŃƧĝ
SŐfƽɐaƠe ƙCŐƠžŐƠaƽe IŃɎeƧƽĺeŃƽMaŃaĊeƠƚ
ĠŃƧ HaǑƧ ĊeĘŐıƽƉ

WeıcĘe AŃfŐƠdeƠǑŃĊeŃ įǗŃfƽĠĊ aŃ
SŐfƽɐaƠeĝEŃƽɐĠcįıeƠ ĊeƧƽeııƽ ɐeƠdeŃ,
ĠƧƽ ǑĺƧƽƠĠƽƽeŃƉ VŐƠ aııeĺ dĠe eƠfŐƠdeƠĝ
ıĠcĘeŃ SŐfƽ SįĠııƧ ɐeƠfeŃ FƠaĊeŃ aǑfƉ

Job & Kariere SEITE 24

Geschäfte mit der Sicherheit
EĠŃ IBMĝMaŃaĊeƠ eŃƽĘǗııƽ dĠe
ƙƧcĘĺǑƽɝĠĊeŃ GeĘeĠĺŃĠƧƧe deƠ
SecǑƠĠƽɔĝIŃdǑƧƽƠĠeƚ, deƠ eƧ ǑĺUĺƧaƽɝ,
ŃĠcĘƽ Ǒĺ ScĘǑƽɝ ĊeĘeƉ

Produkte & Technologien SEITE 14

Anforderungs-Management
HäǑfĠĊƧƽe UƠƧacĘe fǗƠ feĘıĊeƧcĘıaĊeŃe
PƠŐĭeįƽe ĠƧƽ eĠŃ ƧcĘıaĺžĠĊeƧ ReƒǑĠƠeĝ
ĺeŃƽƧ EŃĊĠŃeeƠĠŃĊƉ DaƧ beıeĊƽ ĭeƽɝƽ
aǑcĘ eĠŃe SƽǑdĠeƉ IT-Strategien SEITE 20

Wolkige Versprechungen
LaǑƽ GaƠƽŃeƠ ɐĠƠd CıŐǑd CŐĺžǑƽĠŃĊ
daƧ GeƧcĘäfƽƧıebeŃ äĘŃıĠcĘ ƠadĠįaı
ɎeƠäŃdeƠŃ ɐĠe ɝǑɎŐƠ EĝBǑƧĠŃeƧƧƉ

IT-Services SEITE 22

Inkompatibel: IT und Business
EĠŃe UŃƽeƠƧǑcĘǑŃĊ ɝeĠĊƽ, daƧƧ ITĝ ǑŃd
UŃƽeƠŃeĘĺeŃƧɝĠeıe Őfƽ ŃĠcĘƽ ĘaƠĺŐĝ
ŃĠeƠeŃƉ IT-Services SEITE 23
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XDEV 2.4 im Test
FǗƠ daƧ RažĠdAžžıĠcaƽĠŐŃDeɎeıŐžĺeŃƽ
ƁRADƄ ɎŐŃ JaɎa ĠƧƽ dĠe EŃƽɐĠcįıǑŃĊƧĝ
ǑĺĊebǑŃĊ XDEV žŐžǑıäƠƉ WĠƠ ĘabeŃ
ǑŃƧ VeƠƧĠŐŃ ǋƉą aŃĊeƧeĘeŃƉ SEITE 12

ÜBERNAHME

Bea-User atmen auf
OƠacıeĝPƠeƧĠdeŃƽ CĘaƠıeƧ PĘĠııĠžƧ Ęaƽ
BeaƧ AžžıĠcaƽĠŐŃ SeƠɎeƠ ƙWebıŐĊĠcƚ
ɝǑĺ ƙƧƽƠaƽeĊĠƧcĘeŃ JǋEEĝSeƠɎeƠƚ
eƠįıäƠƽƉ SEITE 13

I T - S ERV ICES

Starthilfe für SLAs
SeƠɎĠceĝLeɎeıĝAĊƠeeĺeŃƽƧ eŃƽƧcĘeĠĝ
deŃ ǗbeƠ deŃ EƠfŐıĊ ɎŐŃOǑƽƧŐǑƠcĠŃĊĝ
PƠŐĭeįƽeŃƉ VeƠĘaŃdıǑŃĊeŃɐŐııeŃ
aįƠĠbĠƧcĘ ɎŐƠbeƠeĠƽeƽ ƧeĠŃƉ SEITE 16
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Lizenzen: Microsoft räumt
Bauchladen auf

SAP verkauft Teile von Business Objects

Berufsbild Entwickler

Marko Albrecht, CEO
von Zetvisions, sieht
sich in Europa bereits
als Marktführer im
Wachstumssegment
für Beteiligungs-
Management.

DieWalldoĤfeĤ ĽĤennen ĩich ǆon PĤodŎkĽen Ŏnd ĩĆeǏialiĩieĤĽenMiĽaĤbeiĽeĤn főĤ daĩ BeĽeiligŎngĩ-ConĽĤollingĐ

Fortsetzung auf Seite 4

MiĽ ĝSelecĽ PlŎĩĞ eĤhalĽen die KŎnden ab OkĽobeĤ einen
FiĤmenǆeĤĽĤag, deĤ den geĩamĽen SofĽǇaĤeeinkaŎf eĤfaĩĩĽĐ

M
ĠcƠŐƧŐfƽ ɎeƠƧǑcĘƽ ĺĠƽ ƙSeıecƽ PıǑƧƚ ƧeĠĝ
Ńe įŐĺžıeɒeŃ LĠɝeŃɝĺŐdeııe ɝǑ eŃƽĝ
ɐĠƠƠeŃ ǑŃd deŃ SŐfƽɐaƠeįaǑf fǗƠ dĠe
AŃɐeŃdeƠfĠƠĺeŃ eĠŃfacĘeƠ ɝǑĺacĘeŃƉ
KǑŃdeŃ, dĠe ƧĠcĘ ĠŃ deƠ VeƠĊaŃĊeŃĘeĠƽ

ĺĠƽ ǑŃƽeƠƧcĘĠedıĠcĘeŃ LĠɝeŃɝɎeƠƽƠäĊeŃ ĘeƠǑĺĝ
ƧcĘıaĊeŃĺǑƧƧƽeŃ, ƧŐııeŃ ab OįƽŐbeƠ ƧäĺƽıĠcĘe
SŐfƽɐaƠežƠŐdǑįƽe ĺĠƽ eĠŃeĺ eĠŃɝeıŃeŃ VeƠƽƠaĊ
eƠfaƧƧeŃ įŗŃŃeŃƉ MĠcƠŐƧŐfƽ ɐĠƠbƽ daĺĠƽ, daƧƧ
KǑŃdeŃ ĘŗĘeƠe Rabaƽƽe eƠɝĠeıeŃ ǑŃd ĠĘƠe SŐfƽĝ
ɐaƠeįŐƧƽeŃ ƧeŃįeŃ įŗŃŃƽeŃƉ AǑčeƠdeĺ ɎeƠeĠŃĝ
facĘe ƧĠcĘ daƧ LĠɝeŃɝĝMaŃaĊeĺeŃƽƉ
Ob deƠ HeƠƧƽeııeƠ ƧeĠŃe VeƠƧžƠecĘeŃ ĘaıƽeŃ

įaŃŃ, ɐĠƠd ƧĠcĘ eƠƧƽ ĠŃ deƠ PƠaɒĠƧ ɝeĠĊeŃƉ VĠeıe
AŃɐeŃdeƠ ƧĠŃd ıaǑƽ eĠŃeƠ FŐƠƠeƧƽeƠĝUĺfƠaĊe
ǑŃɝǑfƠĠedeŃ ĺĠƽ deŃ deƠɝeĠƽĠĊeŃ LĠɝeŃɝĝ ǑŃd
PƠĠcĠŃĊĝKŐŃdĠƽĠŐŃeŃ ĠĘƠeƠ SŐfƽɐaƠeıĠefeƠaŃƽeŃƉ
DĠe feĘıeŃde TƠaŃƧžaƠeŃɝĺacĘe eƧ Őfƽ ƧcĘɐeƠ
ŃacĘɝǑɎŐııɝĠeĘeŃ, ɐĠe PƠeĠƧe ǑŃd Rabaƽƽe ɝǑĝ
ƧƽaŃde įäĺeŃƉ
Seıecƽ PıǑƧ ĠƧƽ ŃĠcĘƽ deƠ eƠƧƽe VeƠƧǑcĘ deƠ

MĠcƠŐƧŐfƽĝVeƠaŃƽɐŐƠƽıĠcĘeŃ, ĠĘƠe LĠɝeŃɝžŐıĠƽĠį
ɝǑ eŃƽƠǗĺžeıŃ ǑŃd ɝǑ ɎeƠeĠŃfacĘeŃƉ SŐ Ęaƽ ƧĠcĘ
dĠe ZaĘı deƠ LĠɝeŃɝžƠŐĊƠaĺĺe ĠŃ deŃ ɎeƠĊaŃĝ
ĊeŃeŃ JaĘƠeŃ beƠeĠƽƧ ɎŐŃ ǗbeƠ şɡɡ aǑf ĺĠƽƽıeƠĝ
ɐeĠıe ǋƳ ƠedǑɝĠeƠƽƉ TƠŐƽɝdeĺ ƧŐııƽeŃ aǑcĘ įǗŃfĝ

ƽĠĊ FĠƠĺeŃ LĠɝeŃɝɎeƠĘaŃdıǑŃĊeŃĺĠƽ
MĠcƠŐƧŐfƽ ĊǑƽ ɎŐƠbeƠeĠƽeŃ, ɐaƠĝ
ŃeŃ dĠe FŐƠƠeƧƽeƠĝAŃaıɔƧĝ
ƽeŃƉ GeƠade ɐeŃŃ eƧ
daƠǑĺ ĊeĘe, eĠŃ ǑŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeŃƧɐeĠƽ ĊeıƽeŃĝ
deƧ LĠɝeŃɝabįŐĺĝ
ĺeŃ aǑƧɝǑĘaŃdeıŃ,
ĺǗƧƧƽeŃ dĠe AŃĝ
ɐeŃdeƠ ǗbeƠ
daƧ PƠŐdǑįƽĝ
ǑŃd LĠɝeŃɝĝ
žŐƠƽfŐıĠŐ
MĠcƠŐƧŐfƽƧ Ġĺ
BĠıde ƧeĠŃ ǑŃd
ɎŐƠ aııeĺ dĠe
eĠĊeŃeŃ SŐfƽĝ
ɐaƠeaŃfŐƠdeĝ
ƠǑŃĊeŃ ĊeŃaǑ įeŃŃeŃƉ Leĝ
ƧeŃ SĠe eĠŃeŃ aǑƧfǗĘƠıĠcĘeŃ
BeƠĠcĘƽ aǑf SeĠƽe 5Ɖ Ĉbaċu

Microsoft-CEO Steve
Ballmer verspricht seinen
Kunden einfachere
Lizenzmodelle.
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Springer Verlag fährt auf Apple ab 6

Mit der Ankündigung, sämtliche
Arbeitsplätze mit Mac-Rechnern von
Apple auszustatten und das iPhone
einzusetzen, dürfte Vorstandsspre-
cher Mathias Döpfner bei den Mitar-
beitern Punkte gesammelt haben.

SCHWERPUNKT: SLA-MANAGEMENT

NACHRICHTEN UND ANALYSEN

Impressum 17

Stellenmarkt 31

Zahlen – Prognosen – Trends 34

Im Heft erwähnte Hersteller 34

STANDARDS

DaƧ ObeƠıaŃdeƧĊeƠĠcĘƽ MǗŃcĘeŃ Ęaƽ UƧedƧŐfƽ deŃ VeƠĝ
įaǑf ĊebƠaǑcĘƽeƠ OƠacıeĝLĠɝeŃɝeŃ ǑŃƽeƠƧaĊƽƉ NǑŃ
dƠäŃĊƽ deƠ HäŃdıeƠ ɎŐƠ deŃ BǑŃdeƧĊeƠĠcĘƽƧĘŐfƉ

IT-Arbeitsmarkt kühlt ab 9
DĠe AǑƧɐeƠƽǑŃĊ deƠ SƽeııeŃaŃĊebŐƽe Ġĺ eƠƧƽeŃHaıbĭaĘƠ
ǋɡɡ8 ɝeĠĊƽ eĠŃe ıeĠcĘƽe Deııe ĠŃ deƠ AǑfɐäƠƽƧįǑƠɎeƉ

Oracle mit Punktsieg über Usedsoft 8

PRODUKTE & TECHNOLOGIEN

SŐfƽɐaƠeaŃɐeŃdeƠĺǗƧƧeŃ ĠĘƠe SɔƧƽeĺe fǗƠ daƧ eıeįƽƠŐĝ
ŃĠƧcĘe ZŐııɎeƠfaĘƠeŃ ƙAƽıaƧƚ fĠƽ ĺacĘeŃ, daƧ ĠŃ eĠŃeĺ
JaĘƠ dĠe AǑƧfǑĘƠdŐįǑĺeŃƽe aǑf PažĠeƠ abıŗƧƽƉ

Java leicht gemacht 12
MĠƽ deƠ SŐfƽɐaƠe ƙXDEVƚ ƧŐııeŃ aǑcĘ NĠcĘƽĝPƠŐĊƠaĺĝ
ĺĠeƠeƠ DaƽeŃbaŃįažžıĠįaƽĠŐŃeŃ ƧcĘƠeĠbeŃ įŗŃŃeŃƉ Ob
daƧ TŐŐı daƧ VeƠƧžƠecĘeŃ eĠŃıŗƧƽ, Ƨƽeııƽe eĠŃ TeƧƽ ǑŃƽeƠ
BeɐeĠƧƉ

Oracle schont die Bea-Kunden 13
NacĘ deƠ ÜbeƠŃaĘĺe deƧ MĠddıeɐaƠeĝAŃbĠeƽeƠƧ ƧįĠɝĝ
ɝĠeƠƽ deƠ DaƽeŃbaŃįžƠĠĺǑƧ dĠe ŃeǑe PƠŐdǑįƽƧƽƠaƽeĊĠeƉ
ƙBeaWebıŐĊĠcƚ ĠƧƽ daƠĠŃ deƠ ƧƽƠaƽeĊĠƧcĘe JǋEEĝSeƠɎeƠƉ

Trau keinem Sicherheitsanbieter 14
EĠŃ EɒžeƠƽe įƠĠƽĠƧĠeƠƽ daƧ VŐƠĊeĘeŃ ɎĠeıeƠ AŃbĠeƽeƠ ɎŐŃ
ITĝSĠcĘeƠĘeĠƽƧıŗƧǑŃĊeŃƉ DĠeƧe ɐǗƠdeŃ RĠƧĠįeŃ aǑfbaǑĝ
ƧcĘeŃ ǑŃdĺĠƽ ĠƠƠefǗĘƠeŃdeŃ AŃƽĠɎĠƠeŃĝZeƠƽĠfĠįaƽeŃ
ɐeƠbeŃƉ

ERP und der Zoll 10

IT-STRATEGIEN

PƠŐĭeįƽe ƧcĘeĠƽeƠŃ Őfƽ aĺĺaŃĊeıĘafƽeŃAŃfŐƠdeƠǑŃĊƧĝ
MaŃaĊeĺeŃƽƉWĠe eĠŃe SƽǑdĠe deƠ FHS SƽƉ GaııeŃ beıeĊƽ,
ɐĠƠd daƧ TĘeĺa ĠŃ ɎĠeıeŃ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ ɎeƠŃacĘıäƧƧĠĊƽƉ

Wie fit sind Sie für EuroSOX? 21
AŃĘaŃd ɎŐŃ ɝɐŗıf FƠaĊeŃ įŗŃŃeŃ SĠe ǗbeƠžƠǗfeŃ, Őb
SĠe ɝǑĺĠŃdeƧƽ dĠe eƠƧƽeŃ ScĘƠĠƽƽe ĠŃ RĠcĘƽǑŃĊ EǑƠŐSOXĝ
CŐĺžıĠaŃce ǑŃƽeƠŃŐĺĺeŃ ĘabeŃƉ

Anforderungs-Management tut not 20

IT-SERVICES

CıŐǑd CŐĺžǑƽĠŃĊ ɐĠƠd deŃ ITĝMaƠįƽ ıaǑƽ GaƠƽŃeƠ ƧŐ
eĠŃƧcĘŃeĠdeŃd ɎeƠäŃdeƠŃ ɐĠe ɝǑɎŐƠ daƧ EĝBǑƧĠŃeƧƧƉ BĠƧ
daĘĠŃ ĺǗƧƧeŃ ɐĠcĘƽĠĊe AƧžeįƽe ĊeįıäƠƽ ɐeƠdeŃ – aǑcĘ
ĠŃ žǑŃcƽŐ ITĝSĠcĘeƠĘeĠƽ ǑŃd DaƽeŃƧcĘǑƽɝƉ

IT verfehlt wichtige Business-Ziele 23
VĠeıe AŃɐeŃdeƠ ĘaıƽeŃ dĠe eĠĊeŃe IT fǗƠ ɝǑ ɐeŃĠĊ effeįĝ
ƽĠɎƉ GǑƽe NŐƽeŃ fǗƠ dĠe BǑƧĠŃeƧƧĝUŃƽeƠƧƽǗƽɝǑŃĊ eƠĘäıƽ dĠe
IT ɎŐƠ aııeĺ ĠŃ FĠƠĺeŃ, dĠe eɒƽeƠŃe ITĝSeƠɎĠceƧ ŃǑƽɝeŃƉ

Umbruch durch Cloud Computing 22

JOB & KARRIERE

SŐfƽɐaƠeeŃƽɐĠcįıeƠ ƽǑŃ ƧĠcĘ ƧcĘɐeƠ ĠŃ deƠ VeƠƧƽäŃdĠĝ
ĊǑŃĊĺĠƽ KŐııeĊeŃ ǑŃd KǑŃdeŃƉ EĠŃeŃ GƠŐčƽeĠı ĠĘƠeƠ
AƠbeĠƽƧɝeĠƽ ɎeƠbƠĠŃĊeŃ ƧĠe ĠŃ IŃƽeƠŃeƽĝFŐƠeŃƉ KŐĺĺǑŃĠĝ
įaƽĠɎe AııƠŐǑŃdĝTaıeŃƽe ƧeĘeŃ aŃdeƠƧ aǑƧƉ

Beruf im Wandel: Softwareentwickler 26
PƠŐĊƠaĺĺĠeƠeƠ ɐeƠdeŃ įǗŃfƽĠĊ ɐeŃĠĊeƠ eŃƽɐĠcįeıŃ ǑŃd
ĺeĘƠ SƽaŃdaƠdƧŐfƽɐaƠe aŃžaƧƧeŃƉ KǑŃdeŃŐƠĠeŃƽĠeƠǑŃĊ
ǑŃd BƠaŃcĘeŃɐĠƧƧeŃ ƧĠŃd dabeĠ ĊefƠaĊƽƉ

Wenn virtuelles Leben das einzige wird 24

SeƠɎĠceĝLeɎeıĝAĊƠeeĺeŃƽƧ ƁSLAƧƄ eŃƽƧcĘeĠdeŃ ǗbeƠ EƠfŐıĊ ǑŃd
MĠƧƧeƠfŐıĊ eĠŃeƧ OǑƽƧŐǑƠcĠŃĊĝPƠŐĭeįƽƧƉ EĠŃe aįƠĠbĠƧcĘe VŐƠbeƠeĠƽǑŃĊ
deƠ VeƠĘaŃdıǑŃĊeŃ ıŐĘŃƽ ƧĠcĘƉ

Nicht ohne die Anwender 19
DeƠWeĊ ɝǑ EŃdĝƽŐĝEŃdĝSLAƧ fǗĘƠƽ ǗbeƠ deŃ ReĊeıįƠeĠƧƉ EƠ įŐĺbĠŃĠeƠƽ
ƽecĘŃĠƧcĘeMeƧƧĊƠŗčeŃĺĠƽ deŃ EƠfaĘƠǑŃĊƧɐeƠƽeŃ deƠ NǑƽɝeƠƉ

Kleine Starthilfe für SLAs 16

FǗƠ GeƧcĘäfƽƧabƧcĘıǗƧƧe ab
deĺ 5Ɖ SežƽeĺbeƠ įŐĺĺeŃdeŃ
JaĘƠeƧ ĊeıƽeŃ ŃeǑe CŐĺžıĠaŃceĝ
AŃfŐƠdeƠǑŃĊeŃƉ VĠeıe UŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeŃ ĘabeŃ ƧĠcĘ ĺĠƽ deĺ
TĘeĺa ŃŐcĘ įaǑĺ beƧcĘäfƽĠĊƽƉ
EĠŃ ɝɐŗıf FƠaĊeŃ ǑĺfaƧƧeŃdeƠ
ScĘŃeııƽeƧƽ ĘĠıƽƉ
www.computerwoche.de/1867963

Neun Fragen zu IT-Sicherheit

ReŃŃeŃ HacįeƠ ǑŃd DaƽeŃdĠebe beĠ IĘŃeŃ ŐffeŃe TǗĝ
ƠeŃ eĠŃ ĝ ŐdeƠ ĘabeŃ AŃĊƠeĠfeƠ beĠ IĘŃeŃ įeĠŃe CĘaŃĝ
ceƔ FĠŃdeŃ SĠe ĘeƠaǑƧ, ɐĠe eƧ Ǒĺ IĘƠ ƧĠcĘeƠĘeĠƽƧƧžeĝ
ɝĠfĠƧcĘeƧWĠƧƧeŃ beƧƽeııƽ ĠƧƽ – ıŗƧeŃ SĠe daƧ ¬őĻſǒƾÙơĝ
ɑő¬ęÙĝQǑĠɝ ɝǑ ITĝSĠcĘeƠĘeĠƽƉ
www.computerwoche.de/knowledge_center

Die weltbesten ITK-Unternehmen

IƠĊeŃdeƽɐaƧ ĺacĘeŃ
MĠcƠŐƧŐfƽ, IBM, Ažžıe
ŐdeƠ GŐŐĊıe ɝĠeĺıĠcĘ
ƠĠcĘƽĠĊ: BeĠ deƠ ĭäĘƠıĠcĘeŃ
AǑfıĠƧƽǑŃĊ deƠ ITKĝUŃĝ
ƽeƠŃeĘĺeŃ ĺĠƽ deĺ
ĘŗcĘƧƽeŃ BŗƠƧeŃɐeƠƽ
ƧƽeĘeŃ ƧĠe aǑcĘ dĠeƧeƧ
JaĘƠ Ġĺ ĠŃƽeƠŃaƽĠŐŃaıeŃ
RaŃįĠŃĊ ĺĠƽ ŐbeŃƉ

www.computerwoche.de/1867902

Vorsicht im Umgang mit Kundendaten

IŃfŐƠĺaƽĠŐŃeŃ ǗbeƠ KǑŃdeŃ ƧaĺĺeıŃ ĠƧƽ ıeĠcĘƽ, dŐcĘ
ɐeŃŃ FĠƠĺeŃ ɎŐƠĊeƧcĘƠĠebeŃe GƠǑŃdƧäƽɝe ɎeƠıeƽɝeŃ,
dƠŐĘeŃ ƠecĘƽıĠcĘe KŐŃfıĠįƽeƉ IŃ ɎĠeıeŃ FäııeŃ ĺǗƧƧeŃ
PeƠƧŐŃeŃ ɝǑƧƽĠĺĺeŃ, beɎŐƠ ĠĘƠe DaƽeŃ ɝǑMaƠįeƽĠŃĊĝ
ZɐecįeŃ ĊeŃǑƽɝƽ ɐeƠdeŃ įŗŃŃeŃƉ
www.computerwoche.de/1868186

Witzige USB-Gadgets

SeĠƽ deƠ EŃƽɐĠcįıǑŃĊ ɎŐŃ
USBĝAŃƧcĘıǗƧƧeŃ fǗƠ
deŃ PC ǗbeƠƽƠeffeŃ ƧĠcĘ
AŃbĠeƽeƠ ĺĠƽ ĺeĘƠ ŐdeƠ
ɐeŃĠĊeƠ ƧĠŃŃɎŐııeŃ GeƠäƽeŃ dafǗƠƉ DĠe
¬őĻſǒƾÙơɑő¬ęÙ Ęaƽ ɝǑƧaĺĺeŃĺĠƽ
deŃ KŐııeĊeŃ ɎŐŃ DĠĊĠƽaı WŐƠıd dĠe
beƧƽeŃ ǑŃd ɐĠƽɝĠĊƧƽeŃ USBĝGadĊeƽƧ
ĘeƠaǑƧĊeƧǑcĘƽƉ
www.computerwoche.de/1259051

Die Highlights der Woche

Wie fit sind Sie für EuroSOX?

Premium-Account auf computerwoche.de
Großer Nutzen, bequeme Bedienung: Viele Zusatzinformationen schaffen den Vorsprung!

PDF-Archiv:
Einzelne Artikel und ganze Ausgaben der Computer-

woche suchen und im praktischen PDF-Format verar-

beiten. Alle Hefte ab Ausgabe 31/2004 verfügbar

Persönliches Archiv:
Fachartikel, Interviews oder Business-Graiken:

In Ihr persönliches Archiv gestellt, bleiben sie dort.

Und das unabhängig vom aktuellen Site-Inhalt.

World-News:
Der weltumspannende Nachrichtendienst mit den

wichtigsten News aus über 270 Magazinen der Inter-

national Data Group (IDG) in 80 Ländern weltweit.

Businessgrafiken, z.B.:
- Wie E-Commerce-Kunden zahlen

- Web 2.0 - die große Unbekannte

- Was Web-Shop-Betreibern

Kummer macht

- Emails machen den Speicher voll

CW-Branchenmonitor:
PDF mit Analysen und Prognosen,

z.B. 28 Seiten für Dez. 2007

E-Books:
Jeden Monat ein neues

ausgewähltes Fachbuch zum

kostenlosen Download

Als Premium-User stehen Ihnen folgende zusätzliche Features zur Verfügung:

Jetzt
4 Wochen

kostenlos

testen!

www.computerwoche.de/premium
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ZǑdeĺ ĊĠbƽ eƧ FaĺĠıĠeŃbaŃde,
ƧĠŃd dŐcĘ dĠe HaǑžƽĠŃɎeƧƽŐƠeŃ
ɎŐŃ ZeƽɎĠƧĠŐŃƧ įeĠŃe GeƠĠŃĊeƠeŃ
aıƧ dĠe SAPĝMĠƽĊƠǗŃdeƠ DĠeƽĺaƠ
HŐžž ǑŃd CıaǑƧ TƧcĘĠƠaƉ BeƠeĠƽƧ
Ġĺ JǑŃĠ Ęaƽƽe SAP daĘeƠ ZeƽɎĠƧĠĝ
ŐŃƧ dĠe BeƽƠeǑǑŃĊ deƠ ĊeŃaŃŃƽeŃ
PƠŐdǑįƽe ǑŃd KǑŃdeŃ ǗbeƠıaƧĝ
ƧeŃƉ AŃɐeŃdeƠ ɐeƠdeŃ įǗŃfƽĠĊ
ǗbeƠ TŐcĘƽeƠĊeƧeııƧcĘafƽeŃ ɎŐŃ
ZeƽɎĠƧĠŐŃƧ ĠŃ PaƠĠƧ ǑŃd BƠǗƧƧeı
beƽƠeǑƽ, dĠe ɝǑɎŐƠ ɝǑ BǑƧĠŃeƧƧ
ObĭecƽƧ ĊeĘŗƠƽeŃƉ

Integration steht an

FǗƠ KǑŃdeŃ Ęaƽ dĠeƧe EŃƽɐĠcįĝ
ıǑŃĊ ɝɐeĠ AƧžeįƽeƉ ZǑĺ eĠŃeŃ
beįŐĺĺeŃ ƧĠe ıaǑƽ MaƠįŐ Aıbĝ
ƠecĘƽ, CEO ɎŐŃ ZeƽɎĠƧĠŐŃƧ, įǗŃfƽĠĊ
eĠŃe beƧƧeƠe BeƽƠeǑǑŃĊ, daĺaŃ
ĺeĘƠ KŃŐɐĝĘŐɐ fǗƠ daƧ BeƽeĠıĠĝ
ĊǑŃĊƧĝMaŃaĊeĺeŃƽĺĠƽbƠĠŃĊe aıƧ
BǑƧĠŃeƧƧ ObĭecƽƧƉ ZǑĺ aŃdeƠeŃ
ĺǑƧƧ ŃǑŃ ZeƽɎĠƧĠŐŃƧ ƧeĠŃeƠƧeĠƽƧ
įŐŃįǑƠƠĠeƠeŃde AŃĊebŐƽe Ġĺ
PŐƠƽfŐıĠŐ beƽƠeǑeŃ ǑŃd ɝǑƧaĺĝ
ĺeŃĺĠƽ AŃɐeŃdeƠŃ eĠŃe ŃacĘĝ
ɎŐııɝĠeĘbaƠe RŐadĺaž eŃƽɐĠĝ
cįeıŃƉ ZĠeı ĠƧƽ dabeĠ eĠŃe ĊeĺeĠŃĝ
Ƨaĺe PƠŐdǑįƽaƠcĘĠƽeįƽǑƠƉ EƠƧƽ Ġĺ
ıeƽɝƽeŃ JaĘƠ Ęaƽƽe ZeƽɎĠƧĠŐŃƧ ĺĠƽ
deĺOžeŃ Daƽa SɔƧƽeĺĘaǑƧ deŃ
ĊƠŗčƽeŃ WeƽƽbeɐeƠbeƠ ĠŃ
DeǑƽƧcĘıaŃd, ÖƧƽeƠƠeĠcĘ ǑŃd deƠ
ScĘɐeĠɝ ĊeįaǑfƽ ǑŃd ĺĠĊƠĠeƠƽ
deƠɝeĠƽ deƧƧeŃ KǑŃdeŃ aǑf deŃ
CŐƠžŐƠaƽe IŃɎeƧƽĺeŃƽ MaŃaĊeƠ

SAP verkauft Teile von Business Objects
Fortsetzung von Seite 1

Alcoa-CIO kehrt zum Ex-Arbeitgeber zurück
HeŃŃĠŃĊ SƽaĺƧ Ɓą5Ƅ ĠƧƽ ɐĠedeƠ CIO beĠ
AıĺaƽĠƧ ĠŃ FƠaŃįfǑƠƽ aĺMaĠŃƉ ScĘŐŃ ɎŐŃ
ǋɡɡą bĠƧ ǋɡɡƳ ɐaƠ eƠ ITĝCĘef beĠĺHeƠƧƽeıĝ
ıeƠ ɎŐŃ SžeɝĠaıɐeƠįƧƽŐffeŃ aǑƧ AıǑĺĠŃĠǑĺĝ
ŐɒĠd, beɎŐƠ eƠ fǗƠ ɝɐeĠ JaĘƠe aıƧ MaŃaĊeƠ
deƠ eǑƠŐžäĠƧcĘeŃ ITĝSeƠɎĠceƧ ɝǑĺ AıǑĺĠĝ
ŃĠǑĺĝPƠŐdǑɝeŃƽeŃ AıcŐa ɐecĘƧeıƽeƉ BeĠ
AıĺaƽĠƧ beƠĠcĘƽeƽ eƠ aŃ FĠŃaŃɝcĘef CĘaƠıeƧ
HeƠıĠŃĊeƠƉ ZǑ deŃ ıaǑfeŃdeŃ PƠŐĭeįƽeŃ

ĊeĘŗƠƽ fǗƠ SƽaĺƧ ǑŃƽeƠ aŃdeƠeĺ dĠe MĠĊƠaƽĠŐŃ deƠ ĊeƧaĺƽeŃ
ŐǑƽĊeƧŐǑƠcƽeŃ IŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠĝSeƠɎĠceƧ ƁRecĘeŃɝeŃƽƠǑĺ ĠŃįıǑĝ
ƧĠɎe SAPĝHŐƧƽĠŃĊ ǑŃd NeƽɝɐeƠįĝMaŃaĊeĺeŃƽƄ ɎŐŃ LǑfƽĝ
ĘaŃƧa SɔƧƽeĺƧ ɝǑ FƠeǑdeŃbeƠĊ ITƉ

Ex-IBMer vor dem Kadi
MaŃ ıĠebƽ deŃ VeƠƠaƽ, abeƠ ŃĠcĘƽ deŃ VeƠƠäƽeƠƉ AŃ dĠeƧeŃ
SžƠǑcĘ ɐĠƠd ƧĠcĘ ɐŐĘı deƠ fƠǗĘeƠe VeƠƽƠĠebƧcĘef deƠ IBMĝ
DƠǑcįeƠƧžaƠƽe AƽǑı MaıĘŐƽƠa eƠĠŃŃeƠŃ, ŃacĘdeĺ eƠ aŃĊebĝ
ıĠcĘ IŃfŐƠĺaƽĠŐŃeŃ ɎŐŃ ƧeĠŃeĺ EɒĝAƠbeĠƽĊebeƠ aŃ deŃ KŐŃĝ
įǑƠƠeŃƽeŃ HeɐıeƽƽĝPacįaƠd ɐeĠƽeƠĊeĊebeŃ ĘaƽƉ SžäƽeƠ
ɐecĘƧeıƽe eƠ ɝǑ HP, daƧ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ Ƨeƽɝƽe ĠĘŃ abeƠ ɎŐƠ dĠe
TǗƠƉ NǑŃ ĠƧƽ MaıĘŐƽƠa ɐeĊeŃ deƠ WeĠƽeƠĊabe ɎeƠƽƠaǑıĠcĘeƠ
IŃfŐƠĺaƽĠŐŃeŃ aŃĊeįıaĊƽ ɐŐƠdeŃƉ DĠe EƠĺĠƽƽıeƠ beƧcĘǑıdĠĝ
ĊeŃ ĠĘŃ, EĝMaĠıƧ ĺĠƽ ĊeĘeĠĺeŃ DeƽaĠıƧ ǗbeƠ IBMƧ PƠeĠƧžŐıĠĝ
ƽĠį aŃ HP ɐeĠƽeƠĊeıeĠƽeƽ ɝǑ ĘabeŃƉ

Skype hat jetzt einen COO
DĠe IŃƽeƠŃeƽĝTeıefŐŃĠefĠƠĺa Sįɔže Ęaƽ
ScŐƽƽ DǑƠcĘƧıaĊ ƁąǋƄ aǑf deŃ ŃeǑ ĊeƧcĘafĝ
feŃeŃ PŐƧƽeŃ deƧ CĘĠef OžeƠaƽĠŃĊ OffĠceƠ
ƁCOOƄ beƠǑfeŃƉ DeƠ fƠǗĘeƠe MŐƽŐƠŐıaĝ
MaŃaĊeƠ ƧŐıı beĠ Sįɔže ǑŃƽeƠ aŃdeƠeĺ dĠe
KǑŃdeŃbeƽƠeǑǑŃĊ ɎeƠbeƧƧeƠŃ, ŃeǑe PaƠƽĝ
ŃeƠƧcĘafƽeŃ aǑfbaǑeŃ ǑŃd deƠ ɎĠeƠ JaĘƠe
aıƽeŃ FĠƠĺa ĘeıfeŃ, ĠĘƠe SeƠɎĠceƧ ɐeĠƽeƠ ɝǑ
ɎeƠbƠeĠƽeŃƉ DeƠ ŃeǑe COOɐĠƠd ɎŐŃ LŐŃĝ

dŐŃ aǑƧ aĊĠeƠeŃ ǑŃd dĠƠeįƽ aŃ deŃ įǗƠɝıĠcĘ eƠŃaŃŃƽeŃ Sįɔĝ
žeĝCĘef JŐƧĘ SĠıɎeƠĺaŃ beƠĠcĘƽeŃƉ NacĘ eĠŃeƠ ZeĠƽ aıƧ
McKĠŃƧeɔĝBeƠaƽeƠ aƠbeĠƽeƽe DǑƠcĘƧıaĊ fǗŃf JaĘƠe ıaŃĊ fǗƠ
MŐƽŐƠŐıa ǑŃd ɎeƠıĠeč ǋɡɡƮ ĺĠƽ ɎĠeıeŃ aŃdeƠeŃMaŃaĊeƠŃ daƧ
UŃƽeƠŃeĘĺeŃ, aıƧ dĠe HaŃdɔĝSžaƠƽe ĠŃƧ TƠǑdeıŃ ĊeƠĠeƽƉ

Segway-Entwickler jetzt bei Apple
DŐǑĊıaƧ FĠeıd, EŃƽɐĠcįıeƠ deƧ aǑf FıǑĊĘäfeŃ ǑŃdMeƧƧeŃ
beıĠebƽeŃ SeĊɐaɔĝEıeįƽƠŐƠŐııeƠƧ, Ęaƽ ƧeĠŃeŃ AƠbeĠƽĊebeƠ
ɎeƠıaƧƧeŃ ǑŃd beĠ Ažžıe aŃĊeĘeǑeƠƽƉ EƠ ɐaƠ aıƧ CTO fǗƠ dĠe
BeƠeĠcĘe DeƧĠĊŃ ǑŃd EŃƽɐĠcįıǑŃĊ ɝǑƧƽäŃdĠĊƉ BeĠ Ažžıe ƧŐıı
FĠeıd dĠe PŐƧĠƽĠŐŃ eĠŃeƧ VĠce PƠeƧĠdeŃƽ fǗƠ PƠŐdǑįƽdeƧĠĊŃ
beįıeĠdeŃƉ UŃįıaƠ ƧeĠ aııeƠdĠŃĊƧ ŃŐcĘ, ɐeıcĘeƧ PƠŐdǑįƽƧeĊĝ
ĺeŃƽ deƠ SeĊɐaɔĝEŃƽɐĠcįıeƠ beĠ deĺ CŐĺžǑƽeƠįŐŃɝeƠŃ
beƽƠeǑeŃ ƧŐııƉ

Bayer wird Avaya-Europachef
DeƠ NeƽɝdĠeŃƧƽıeĠƧƽeƠ AɎaɔa Ęaƽ MĠcĘaeı
BaɔeƠ dĠe VeƠaŃƽɐŐƠƽǑŃĊ fǗƠ daƧ GeƧcĘäfƽ
ĠŃ EǑƠŐža, deĺNaĘeŃ OƧƽeŃ ǑŃd AfƠĠįa
ƁEĺeaƄ ǗbeƠƽƠaĊeŃ ĝ aǑčeƠ fǗƠ DeǑƽƧcĘĝ
ıaŃdƉ DŐƠƽ bıeĠbƽ deƠ deǑƽƧcĘe GeƧcĘäfƽƧĝ
fǗĘƠeƠ JǗƠĊeŃ GaııĺaŃŃ ɝǑƧƽäŃdĠĊƉ ZǑɎŐƠ
ɐaƠ BaɔeƠ aıƧ VĠce PƠeƧĠdeŃƽ ǑŃd GeŃeƠaı
MaŃaĊeƠ fǗƠ MŐƽŐƠŐıaƧ EŃƽeƠžƠĠƧeĝ aŃd
MŐbĠıĠƽɔĝGeƧcĘäfƽ ĠŃ deƠ EĺeaĝReĊĠŐŃ
ƽäƽĠĊ ǑŃd Ęaƽƽe aıƧ MĠƽĊıĠed deƧ MŐƽŐƠŐıaĝVŐƠƧƽaŃdƧ dĠe
VeƠaŃƽɐŐƠƽǑŃĊ fǗƠ dĠe ĭeɐeĠıĠĊeŃ ƠeĊĠŐŃaıeŃ NĠedeƠıaƧĝ
ƧǑŃĊeŃƉ VŐƠ ƧeĠŃeƠ TäƽĠĊįeĠƽ beĠĺMŐbĠıfǑŃįaŃbĠeƽeƠ ɐaƠ
BaɔeƠ aıƧ GeŃeƠaı MaŃaĊeƠ ǑŃd AƠea VĠce PƠeƧĠdeŃƽ beĠ
SɔĺbŐı TecĘŃŐıŐĊĠeƧ ƁǋɡɡƮ ɎŐŃMŐƽŐƠŐıa ǗbeƠŃŐĺĺeŃƄ
ƽäƽĠĊƉ DaɎŐƠ Ęaƽƽe eƠ FǗĘƠǑŃĊƧžŐƧĠƽĠŐŃeŃ beĠ CĠƧcŐ SɔƧƽeĺƧ
ǑŃd TĝMŐbĠıe ĠŃŃeƉ

MENSCHEN
D

eƠ SžƠĠŃĊeƠ VeƠıaĊ Ęaƽ deĺ ZeĠƽĝ
ĊeĠƧƽ dĠe TǗƠ ĊeŗffŃeƽ: DĠeĺeĘƠ aıƧ
şɡ ɡɡɡMĠƽaƠbeĠƽeƠ ƧŐııeŃ įǗŃfƽĠĊ aĺ

Mac aƠbeĠƽeŃ ƁƧĠeĘe SeĠƽe ƳƄƉ AǑcĘ daƧ
ŃŐcĘ, ɐĠƠdĺaŃcĘeƠ CIO ƧƽŗĘŃeŃ, ƧŐ
eƽɐaƧ ɐecįƽ aǑcĘ beĠ ǑŃƧ BeĊeĘƠıĠcĘĝ
įeĠƽeŃƉ VŐƠƧƽäŃde, dĠe ĊeƠŃeĺĠƽ deĺ
MacbŐŐį AĠƠ ĠŃƧ MeeƽĠŃĊ ĊeĘeŃ ǑŃd
daƧ ĠPĘŐŃe deįŐƠaƽĠɎ aǑƧ deĺ SaįįŐ
ɝǑžfeŃĺŗcĘƽeŃ, ĘabeŃ ĭeƽɝƽ RǗcįeŃĝ
ɐĠŃdƉ ITĝMaŃaĊeƠ ƧŐııƽeŃ aǑf eƽɐaĠĊe
AŃfƠaĊeŃ ɎŐƠbeƠeĠƽeƽ ƧeĠŃƉ SĠe įŗŃŃeŃ
ɎĠeı fǗƠ daƧ IĺaĊe ĠĘƠeƠ IT ƽǑŃ, ɐeŃŃ ƧĠe
eƠĊebŃĠƧŐffeŃ žƠǗfeŃ, Őb eĠŃ ƧŐıcĘeƠ
UĺƧƽĠeĊ ĠŃ ĠĘƠeĺUŃƽeƠŃeĘĺeŃ SĠŃŃ ĊĠbƽƉ UŃd ƧĠe
ɐeƠdeŃ feƧƽƧƽeııeŃ: VĠeıeƧ Ęaƽ ƧĠcĘ ĊeäŃdeƠƽ, deƠ
Mac aıƧ AıƽeƠŃaƽĠɎe ĠƧƽ ŃĠcĘƽ ĺeĘƠ ƧŐ ɐeĠƽ ɐeĊƉ
Oįaɔ, ƧcĘɐĠeƠĠĊ ɐĠƠdƝƧ fǗƠ FĠƠĺeŃ, dĠe ƧĠcĘ ĊaŃɝ

MĠcƠŐƧŐfƽƧ AcƽĠɎeĝXĝWeıƽ ɎeƠƧcĘƠĠebeŃ ĘabeŃ ǑŃd
ŐĘŃe deŃ IŃƽeƠŃeƽ EɒžıŐƠeƠ ƁIEƄ aıƧ FƠŐŃƽeŃd ŃĠcĘƽ
aǑƧįŐĺĺeŃƉ BeįaŃŃƽıĠcĘ ĊĠbƽ eƧ įeĠŃe IEĝVeƠƧĠĝ
ŐŃ fǗƠ Mac OS X, ƧŐ daƧƧ eĠŃĠĊe WebĝAŃɐeŃĝ
dǑŃĊeŃ ŃĠcĘƽ ĊeŃǑƽɝƽ ɐeƠdeŃ įŗŃŃeŃƉ AııeƠdĠŃĊƧ
Ęaƽ dĠe ɝǑŃeĘĺeŃde PŐžǑıaƠĠƽäƽ deƧ FĠƠefŐɒĝ
BƠŐɐƧeƠƧ dafǗƠ ĊeƧŐƠĊƽ, daƧƧ ĠĺĺeƠ ĺeĘƠ PƠŐĝ
ĊƠaĺĺe aǑcĘ ŐdeƠ ɝǑƧäƽɝıĠcĘ JaɎaƁƧcƠĠžƽƄ ǑŃƽeƠĝ
ƧƽǗƽɝeŃ – ƧcĘŐŃ Ǒĺ žŐƽeŃɝĠeııe NǑƽɝeƠ ŃĠcĘƽ
aǑƧɝǑĊƠeŃɝeŃƉ
Iĺ GƠǑŃde ƧĠŃd UŃƽeƠŃeĘĺeŃ, dĠe ƧƽaƠį aǑf

WebĝAŃɐeŃdǑŃĊeŃ ƧeƽɝeŃ ǑŃd dabeĠ ŐffeŃe
SƽaŃdaƠdƧ ŃǑƽɝeŃ, aıƧ žŐƽeŃɝĠeııe MacĝAŃɐeŃdeƠ
ƧŐĊaƠ Ġĺ VŐƠƽeĠıƉ Je ĺeĘƠ AŃɐeŃdǑŃĊeŃ ǗbeƠ deŃ
BƠŐɐƧeƠ aŃĊeƧžƠŐcĘeŃ ɐeƠdeŃ – ǑŃd daƧ ĠƧƽ eĠŃ
ɐeıƽɐeĠƽeƠ TƠeŃd –, deƧƽŐ aǑƧƽaǑƧcĘbaƠeƠ ɐĠƠd
daƧ EŃdĊeƠäƽƉ FǗƠ dĠe ERPĝAŃɐeŃdǑŃĊeŃ ɎŐŃ
SAP ǑŃdOƠacıe beĠƧžĠeıƧɐeĠƧe ĊĠbƽ eƧ ıäŃĊƧƽ Webĝ
ScĘŃĠƽƽƧƽeııeŃ, eĠŃMacĝƧžeɝĠfĠƧcĘeƠ CıĠeŃƽ ĠƧƽ ĘĠeƠ

ĊaƠ ŃĠcĘƽ eƠfŐƠdeƠıĠcĘƉ VŐŃ aŃdeƠeŃ
žŐžǑıäƠeŃ BǑƧĠŃeƧƧĝAŃɐeŃdǑŃĊeŃ,
aııeŃ ɎŐƠaŃMĠcƠŐƧŐfƽ OffĠce ǑŃd LŐƽǑƧ
NŐƽeƧ, eɒĠƧƽĠeƠeŃ ĘĠŃĊeĊeŃĺeĘƠ ŐdeƠ
ɐeŃĠĊeƠ įŐĺžaƽĠbıe MacĝVeƠƧĠŐŃeŃƉ
FǗƠ MacĝUĺƧƽeĠĊeƠ ɎŐŃ BedeǑƽǑŃĊ

ƧĠŃd feƠŃeƠ VĠƠƽǑaıĠƧĠeƠǑŃĊƧĝTŐŐıƧ ɐĠe
ƙPaƠaııeıƧ DeƧįƽŐžƚ ŐdeƠ ƙVMɐaƠe FǑĝ
ƧĠŐŃƚƉ MĠƽ ĠĘŃeŃ ıaƧƧeŃ ƧĠcĘWĠŃdŐɐƧĝ
PƠŐĊƠaĺĺe žƠŐbıeĺıŐƧ ǑŃƽeƠ OS X
faĘƠeŃƉ
KŐĺĺeŃɐĠƠ ɝǑƠ ɎeƠĺeĠŃƽıĠcĘ ɐĠcĘĝ

ƽĠĊƧƽeŃ HǗƠde, deƠ AdĺĠŃĠƧƽƠaƽĠŐŃƉ
WaĘƠƧcĘeĠŃıĠcĘ ɐeƠdeŃ ɎĠeıe AŃɐeŃĝ

deƠ ǗbeƠƠaƧcĘƽ ƧeĠŃ, ɐeŃŃ ƧĠe ƧĠcĘ eĠŃĺaı ĺĠƽ
ƙMac OS X SeƠɎeƠƚ ǑŃd deƠ SŐfƽɐaƠe ƙAžžıe Reĝ
ĺŐƽe DeƧįƽŐžƚ beƧcĘäfƽĠĊeŃ: BeƽƠĠebƧƧɔƧƽeĺĝUžĝ
daƽeƧ ƧŐɐĠe dĠe IŃƧƽaııaƽĠŐŃ ǑŃd daƧ UžĊƠade ɎŐŃ
AŃɐeŃdǑŃĊeŃ ıaƧƧeŃ ƧĠcĘ daĺĠƽ eĠŃfacĘ eƠıedĠĝ
ĊeŃƉ MaŃaĊeĺeŃƽĝWŐƠįfıŐɐƧ ɐeƠdeŃ ƠecĘƽ ĊǑƽ
ɎŐŃ AžžıeƧ ƙAǑƽŐĺaƽŐƠƚĝTŐŐı ǑŃƽeƠƧƽǗƽɝƽ – ǑŃd
ɐeƠ ŃĠcĘƽ ƧŐ ƽĠef ĠŃ dĠe AžžıeĝWeıƽ ĘĠŃabƧƽeĠĊeŃ
ĺaĊ, ƧcĘaǑƽ ƧĠcĘ CƠŐƧƧĝPıaƽƽfŐƠĺĝPƠŐdǑįƽe ɎŐŃ
FĠıeɐaɎe ǑŃd SɔĺaŃƽec aŃƉ
EĠŃ UĺƧƽĠeĊ aǑf deŃMac ĠƧƽ aıƧŐ Őfƽ ĺacĘbaƠ,

dĠe eŃƽƧcĘeĠdeŃde FƠaĊe ıaǑƽeƽ abeƠ: LŐĘŃƽ eƠ ƧĠcĘ
aǑcĘƔ IŃWebĝFŐƠeŃ ɐĠƠd ĘaƠƽŃäcįĠĊ beĘaǑžƽeƽ,
deƠ ĘŗĘeƠe AŃƧcĘaffǑŃĊƧžƠeĠƧ ɐeƠde dǑƠcĘ dĠe
ıeĠcĘƽeƠe AdĺĠŃĠƧƽƠaƽĠŐŃ įŐĺžeŃƧĠeƠƽƉ Faįƽ ĠƧƽ
abeƠ aǑcĘ, daƧƧ ɝǑeƠƧƽ eĠŃĺaı dĠeMĠƽaƠbeĠƽeƠ ǑŃd
aǑcĘ daƧ ITĝPeƠƧŐŃaı ĊeƧcĘǑıƽ ɐeƠdeŃĺǗƧƧeŃ ĝ
aıƧŐ ZǑƧaƽɝįŐƧƽeŃ eŃƽƧƽeĘeŃƉ DĠe FƠaĊe ĠƧƽ: WŐfǗƠ
daƧ aııeƧƔ HaıƽeŃ ɐĠƠ eƧ ĺĠƽ deĺ SžƠĠŃĊeƠ VeƠıaĊ:
AžžıeĝPƠŐdǑįƽe ĊeıƽeŃ dŐƠƽ aıƧ ƙBeƧcĘıeǑŃĠĊeƠ
deƠ įǑıƽǑƠeııeŃ MŐdeƠŃĠƧĠeƠǑŃĊ Ġĺ UŃƽeƠŃeĘĝ
ĺeŃƉƚ UŃd dafǗƠ įaŃŃĺaŃ ƧcĘŐŃĺaı eĠŃ ɐeŃĠĊ
Geıd aǑƧĊebeŃƉ

Kolumne

Springer „modernisiert kulturell“
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Gut die Hälfte der Besucher von Computerwoche.de sieht Deutsch-

land bei der Hardwareproduktion nicht standortbenachteiligt.

Frage der Woche
Glauben Sie, dass sich Hardware in

Deutschland profitabel fertigen lässt?

ǑŃd dĠe SAPĝPıaƽƽfŐƠĺƉ DĠeƧ ɐĠƠd
ɎeƠĺǑƽıĠcĘ aǑcĘ deƠWeĊ fǗƠ SAPĝ
KǑŃdeŃ ƧeĠŃ, ɎŐŃ deŃeŃ ŃacĘ
AŃĊabeŃ ɎŐŃ AıbƠecĘƽ ɝɐĠƧcĘeŃ
Ƴɡ bĠƧ Ʈɡ PƠŐɝeŃƽ BǑƧĠŃeƧƧ Obĝ
ĭecƽƧ IŃƧĠĊĘƽeƠ ŃǑƽɝeŃ, ɐäĘƠeŃd
deƠ ReƧƽ ŃŐcĘĺĠƽ BǑƧĠŃeƧƧ Obĝ
ĭecƽƧ CŐƧĺŐƧ aƠbeĠƽeƽƉ LaǑƽ Aıbĝ
ƠecĘƽ ƧƽeĠĊƽ dĠe NacĘfƠaĊe ŃacĘ

LŗƧǑŃĊeŃ fǗƠ daƧ BeƽeĠıĠĊǑŃĊƧĝ
MaŃaĊeĺeŃƽƉ TƠeĠbeƠ ƧeĠeŃ Ġĺĝ
ĺeƠ eŃĊeƠ ĊefaƧƧƽe ĊeƧeƽɝıĠcĘe
VŐƠĊabeŃƉ VeƠƧcĘĠedeŃeŃUŃƽeƠĝ
ƧǑcĘǑŃĊeŃ ɝǑfŐıĊe ɐeƠde daƧ
ɐeıƽɐeĠƽe MaƠįƽɎŐıǑĺeŃ ĠŃ deŃ
įŐĺĺeŃdeŃ dƠeĠ JaĘƠeŃ aǑf 5ɡɡ
bĠƧ ƮɡɡMĠııĠŐŃeŃ EǑƠŐ ɐacĘƧeŃ,
ƧaĊƽe deƠ MaŃaĊeƠƉ Ĉaĩċ u
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THEMA DER WOCHE

M
Ġƽ ƙSeıecƽ PıǑƧƚ ƠĠcĘƽeƽ ƧĠcĘMĠcƠŐĝ
ƧŐfƽ ĠŃ eƠƧƽeƠ LĠŃĠe aŃMĠƽƽeıƧƽäŃdĝ
ıeƠ ǑŃd GƠŐčǑŃƽeƠŃeĘĺeŃƉ SĠe
įŗŃŃeŃĺĠƽ deĺLĠɝeŃɝžƠŐĊƠaĺĺ
ab OįƽŐbeƠ dĠeƧeƧ JaĘƠeƧ ĠĘƠeŃ

SŐfƽɐaƠeeĠŃįaǑf ĠŃ eĠŃeĺ eĠŃɝĠĊeŃ VeƠƽƠaĊ
bǗŃdeıŃƉ DĠeƧeƠ ƧŐıı ĊıŐbaı ǑŃd ǑŃbefƠĠƧƽeƽ
ĊeıƽeŃ, Ċab deƠ SŐfƽɐaƠeįŐŃɝeƠŃ beįaŃŃƽƉ
Aııe GeƧcĘäfƽƧeĠŃĘeĠƽeŃ deƧ AŃɐeŃdeƠǑŃĝ
ƽeƠŃeĘĺeŃƧ ɐǗƠdeŃ ǑŃƽeƠ eĠŃeƠ ɝeŃƽƠaıeŃ
KǑŃdeŃĝID ɝǑƧaĺĺeŃĊefaƧƧƽƉ IŃ deƠ FŐıĊe
fıĠeče ĭede SŐfƽɐaƠe, dĠe ǑŃƽeƠ dĠeƧeƠ KǑŃĝ
deŃĝID eĠŃĊeįaǑfƽ ɐĠƠd, ĠŃ daƧ eŃƽƧžƠeĝ
cĘeŃde RabaƽƽĺŐdeıı eĠŃƉ AŃɐeŃdeƠ
įŗŃŃƽeŃ ƧŐ ĘŗĘeƠe RabaƽƽƧƽaffeıŃ eƠɝĠeıeŃ
ǑŃd ĠĘƠe SŐfƽɐaƠeįŐƧƽeŃ ƧeŃįeŃ, ɎeƠƧžƠeĝ
cĘeŃ dĠeMĠcƠŐƧŐfƽĝVeƠaŃƽɐŐƠƽıĠcĘeŃƉ

Weniger Geld für Microsoft?

MĠƽ deĺ SeıecƽĝPıǑƧĝMŐdeıı ɎeƠeĠŃfacĘe
MĠcƠŐƧŐfƽ ƧeĠŃ LĠɝeŃɝaŃĊebŐƽ, ƧaĊƽ RŐbeƠƽ
HeıĊeƠƽĘ, DĠƠecƽŐƠMĠƽƽeıƧƽaŃd & PaƠƽŃeƠ
ɎŐŃMĠcƠŐƧŐfƽ ĠŃ DeǑƽƧcĘıaŃdƉ ƙDǑƠcĘ dĠe
BǗŃdeıǑŃĊ aııeƠɐeıƽɐeĠƽeŃLĠɝeŃɝeŃ ƧžaƠeŃ
dĠe KǑŃdeŃ ɝǑdeĺbeĠĺKaǑf ŃeǑeƠ SŐfƽĝ
ɐaƠeƉƚ NebeŃ PƠeĠƧɎŐƠƽeĠıeŃ dǑƠcĘ ĘŗĘeƠe
Rabaƽƽe žƠŐfĠƽĠeƠƽeŃ dĠe KǑŃdeŃ aǑcĘ dǑƠcĘ
eĠŃ eĠŃfacĘeƠeƧ LĠɝeŃɝĝMaŃaĊeĺeŃƽ, ĘeĠčƽ
eƧ beĠMĠcƠŐƧŐfƽƉ DeĺŃacĘ įŗŃŃeŃAŃɐeŃĝ
deƠ ǑŃƽeƠ deĺ eĠŃĘeĠƽıĠcĘeŃ SeıecƽĝPıǑƧĝ
VeƠƽƠaĊ ĠĘƠe SŐfƽɐaƠe effĠɝĠeŃƽeƠ ǑŃd ƽƠaŃƧĝ
žaƠeŃƽeƠ ɎeƠɐaıƽeŃƉMaŃcĘe FĠƠĺeŃɐǗƠĝ
deŃ bĠƧ ɝǑ Ƴɡ PƠŐɝeŃƽ ɝǑ ɎĠeı fǗƠ ĠĘƠe SŐfƽĝ
ɐaƠeŃǑƽɝǑŃĊ aǑƧĊebeŃ, beƠĠcĘƽeƽMĠcƠŐƧŐfƽ
ǑŃƽeƠ BeƠǑfǑŃĊ aǑf eĠŃe GaƠƽŃeƠĝSƽǑdĠeƉ
DaƠǗbeƠ ĘĠŃaǑƧ faııe eƧ ĊeƠadeMĠƽƽeıƧƽäŃdĝ
ıeƠŃ ĠĺĺeƠ ƧcĘɐeƠeƠ, aŃĊeƧĠcĘƽƧ ĊıŐbaıeƠ
EɒžaŃƧĠŐŃ ǑŃd KŐŃƧŐıĠdĠeƠǑŃĊ ĠĘƠe SŐfƽĝ
ɐaƠeɎeƠɐaıƽǑŃĊ ĠĺGƠĠff ɝǑ beĘaıƽeŃƉ
MĠcƠŐƧŐfƽ beĺǗĘƽ ƧĠcĘ ƧeĠƽ JaĘƠeŃ, ƧeĠŃe

LĠɝeŃɝįŐŃdĠƽĠŐŃeŃ ɝǑ ɎeƠeĠŃfacĘeŃƉ AŃĝ
ɐeŃdeƠ ĘaƽƽeŃ deŃ SŐfƽɐaƠeƠĠeƧeŃ ĠŃ deƠ
VeƠĊaŃĊeŃĘeĠƽ Őfƽ ɐeĊeŃ ɝǑ įŐĺžıeɒeƠ
KŐŃdĠƽĠŐŃeŃ įƠĠƽĠƧĠeƠƽƉ IŃ deƠ FŐıĊe ĘaƽƽeŃ
dĠe VeƠaŃƽɐŐƠƽıĠcĘeŃ dĠe ZaĘı deƠ LĠɝeŃɝĝ
žƠŐĊƠaĺĺe beƠeĠƽƧ dƠaƧƽĠƧcĘ ƠedǑɝĠeƠƽ ĝ
ɎŐŃ ǗbeƠ şɡɡ Ġĺ JaĘƠ ǋɡɡƳ aǑf deƠɝeĠƽ ǋƳƉ

DaĺĠƽ ƠeaĊĠeƠƽe deƠ SŐfƽɐaƠeįŐŃɝeƠŃ
aǑf deŃ ɐacĘƧeŃdeŃ ÄƠĊeƠ deƠ KǑŃdeŃƉ
EĠŃe UĺfƠaĊe ɎŐŃ FŐƠƠeƧƽeƠ ReƧeaƠcĘ AŃĝ

faŃĊ deƧ JaĘƠeƧ Ęaƽƽe ĭedŐcĘ eƠĊebeŃ, daƧƧ
eĠŃ GƠŐčƽeĠı deƠ AŃɐeŃdeƠĺĠƽ deŃ LĠɝeŃɝĝ
ǑŃd PƠĠcĠŃĊĝKŐŃdĠƽĠŐŃeŃ deƠ SŐfƽɐaƠeĘeƠĝ
ƧƽeııeƠ ĠĺĺeƠ ŃŐcĘ ǑŃɝǑfƠĠedeŃ ĠƧƽƉ DĠe
NǑƽɝeƠ ɎeƠĺĠƧƧƽeŃ KıaƠĘeĠƽ ǑŃd TƠaŃƧžaĝ
ƠeŃɝ daƠǗbeƠ, ɐaƧ ƧĠe fǗƠ ĠĘƠ Geıd beįäĝ
ĺeŃ, faƧƧeŃ dĠe AŃaıɔƧƽeŃ dĠe KƠĠƽĠį ɝǑĝ

ƧaĺĺeŃƉ Ofƽ ƧeĠ ŃĠcĘƽ ŃacĘɎŐııɝĠeĘbaƠ, ɐĠe
PƠeĠƧe, Rabaƽƽe ǑŃd NacĘıäƧƧe ɝǑƧƽaŃde
įäĺeŃƉ AǑčeƠdeĺĺaŃĊeıe eƧ ɎĠeıeŃ LĠĝ
ɝeŃɝbedĠŃĊǑŃĊeŃ aŃ deƠ ŃŐƽɐeŃdĠĊeŃ
FıeɒĠbĠıĠƽäƽƉ MĠƽ ĠĘƠeŃ KŐŃdĠƽĠŐŃeŃ ɎeƠfeĘıĝ
ƽeŃ dĠe SŐfƽɐaƠeaŃbĠeƽeƠ dĠe BedǗƠfŃĠƧƧe
ǑŃd AŃfŐƠdeƠǑŃĊeŃ ĠĘƠeƠ KǑŃdeŃƉ
AŃĊeƧĠcĘƽƧ deƠ įŐĺžıeɒeŃ LĠɝeŃɝĺaƽeĝ

ƠĠe ƠaƽeŃ dĠe FŐƠƠeƧƽeƠĝAŃaıɔƧƽeŃ DǑŃcaŃ
JŐŃeƧ ǑŃd CĘƠĠƧƽŐžĘeƠ VŐce deŃ AŃɐeŃĝ
deƠǑŃƽeƠŃeĘĺeŃ, LĠɝeŃɝɎeƠĘaŃdıǑŃĊeŃ
ĺĠƽ MĠcƠŐƧŐfƽ ĊǑƽ ɎŐƠɝǑbeƠeĠƽeŃƉ EĠŃ ǑŃĝ
ƽeƠŃeĘĺeŃƧɐeĠƽ ĊeıƽeŃdeƧ LĠɝeŃɝabįŐĺĝ
ĺeŃ ɝǑ ɎeƠĘaŃdeıŃ, ƧeĠ eĠŃ GƠŐčžƠŐĭeįƽƉ
DĠe EĠŃįäǑfeƠ ĺǗƧƧƽeŃ ĊeŃaǑ ǗbeƠ daƧ
PƠŐdǑįƽe, LĠɝeŃɝeŃ ǑŃd PƠeĠƧe ɎŐŃMĠcƠŐĝ
ƧŐfƽ BeƧcĘeĠd ɐĠƧƧeŃ ǑŃd aǑf deƠ aŃdeƠeŃ
SeĠƽe aǑcĘ deŃ SŐfƽɐaƠebedaƠf deƧ eĠĊeŃeŃ
UŃƽeƠŃeĘĺeŃƧ eɒaįƽ įeŃŃeŃƉ

Microsoft macht es Kunden nicht leicht

DabeĠ ĺacĘe eƧ MĠcƠŐƧŐfƽ deŃ SŐfƽɐaƠeĝ
eĠŃįäǑfeƠŃ ŃĠcĘƽ ıeĠcĘƽ, įƠĠƽĠƧĠeƠeŃ dĠe Eɒĝ
žeƠƽeŃ ɎŐŃ FŐƠƠeƧƽeƠƉ ZɐaƠ ƧeĠ eĠŃe ĊeɐĠƧƧe
KŐĺžıeɒĠƽäƽ aŃĊeƧĠcĘƽƧ deƠ bƠeĠƽeŃ PƠŐĝ
dǑįƽžaıeƽƽe ŃĠcĘƽ ɝǑ ɎeƠĺeĠdeŃƉ DeƠ ƧƽaƠį
ĺŐdǑıaƠĠƧĠeƠƽe LĠɝeŃɝaŃƧaƽɝ deƧ ɐeıƽɐeĠĝ
ƽeŃ ĊƠŗčƽeŃ SŐfƽɐaƠeĘeƠƧƽeııeƠƧ ƧeĠ ĭedŐcĘ
aııeƧ aŃdeƠe aıƧ įǑŃdeŃfƠeǑŃdıĠcĘ, beĺäŃĝ
ĊeıŃ dĠe AŃaıɔƧƽeŃƉ AŃƧƽaƽƽ LĠɝeŃɝžaįeƽe
fǗƠ AŃɐeŃdǑŃĊeŃ ĠŃįıǑƧĠɎe deƠ dafǗƠ ŃŐƽĝ
ɐeŃdĠĊeŃ IŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠƽecĘŃĠį ɝǑ ƧcĘŃǗĝ

ƠeŃ, ɎeƠįaǑfeMĠcƠŐƧŐfƽ eĠŃɝeıŃe SŐfƽɐaƠeĝ
įŐĺžŐŃeŃƽeŃƉ DabeĠ ƧeĠ eƧ fǗƠ dĠe AŃɐeŃĝ
deƠ ĭedŐcĘ ƧcĘɐeƠ, ĠĺĺeƠ aııe AbĘäŃĊĠĊĝ
įeĠƽeŃ ɝɐĠƧcĘeŃ eĠŃɝeıŃeŃ PƠŐdǑįƽeŃ Ġĺ
AǑĊe ɝǑ beĘaıƽeŃ ǑŃd beĠĺ KaǑf ɝǑ beĝ
ƠǗcįƧĠcĘƽĠĊeŃƉ DaɝǑ įŐĺĺe, daƧƧ MĠcƠŐĝ
ƧŐfƽ dĠeƧe ĠŃƽeƠŃeŃ AbĘäŃĊĠĊįeĠƽeŃ Ġĺ
eĠĊeŃeŃ PƠŐdǑįƽžŐƠƽfŐıĠŐ Őfƽ äŃdeƠeƉ

Ungeliebte Software Assurance

ScĘɐĠeƠĠĊ ɝǑ įaıįǑıĠeƠeŃ ĠƧƽ aǑƧ FŐƠƠeƧƽeƠĝ
SĠcĘƽ aǑcĘ deƠWeƠƽ ɎŐŃMĠcƠŐƧŐfƽƧ SŐfƽɐaƠe
AƧƧǑƠaŃce ƁSAƄƉMĠcƠŐƧŐfƽ ɎeƠıaŃĊe ǋ5 PƠŐĝ
ɝeŃƽ deƠ LĠɝeŃɝįŐƧƽeŃ ɎŐŃSeƠɎeƠĝPƠŐdǑįƽeŃ
fǗƠ deƠeŃ WaƠƽǑŃĊ ǑŃd ǋņ PƠŐɝeŃƽ deƠ
DeƧįƽŐžĝSŐfƽɐaƠeĝKŐƧƽeŃ fǗƠ deŃ SǑžžŐƠƽƉ
DaƧ ƧeĠ eĠŃeƧ deƠ ƽeǑeƠƧƽeŃ GeƧcĘäfƽƧĺŐĝ
deııe Ġĺ ĊeƧaĺƽeŃ SŐfƽɐaƠeĺaƠįƽƉ DaƠǗbeƠ
ĘĠŃaǑƧɐǗƠdeŃKǑŃdeŃ ɎŐŃ SAŃǑƠ žƠŐfĠƽĠeĝ
ƠeŃ, ɐeŃŃ ƧĠe ĠŃŃeƠĘaıb deƠ dƠeĠĭäĘƠĠĊeŃ
LaǑfɝeĠƽ aǑcĘUžĊƠadeƧ fǗƠ ĠĘƠe eĠŃĊeƧeƽɝĝ
ƽeŃ SŐfƽɐaƠežƠŐdǑįƽe beįäĺeŃƉ DaƧ ƧeĠ ĠŃ
deƠ VeƠĊaŃĊeŃĘeĠƽ ĭedŐcĘ Őfƽ ŃĠcĘƽ deƠ Faıı
ĊeɐeƧeŃ, da ƧĠcĘMĠcƠŐƧŐfƽĺĠƽ deƠ AǑƧıĠefeĝ
ƠǑŃĊɐĠcĘƽĠĊeƠ ŃeǑeƠReıeaƧeƧ ƽeĠıɐeĠƧe ƧƽaƠį
ɎeƠƧžäƽeƽ ĘaƽƽeƉ DeƠ KŐŃɝeƠŃ beĺǗĘƽe ƧĠcĘ,
deŃÄƠĊeƠ deƠ KǑŃdeŃĺĠƽNǑƽɝǑŃĊƧƠecĘƽeŃ
fǗƠ ɝǑ HaǑƧe ǑŃd ScĘǑıǑŃĊƧĊǑƽƧcĘeĠŃeŃ
ɝǑ beƧäŃfƽĠĊeŃƉ FǗƠ dĠe AŃɐeŃdeƠfĠƠĺeŃ
ƧƽeĘƽ ĭedŐcĘ ŃacĘɐĠe ɎŐƠ daƧ RecĘƽ ĠĺVŐƠĝ
deƠĊƠǑŃd, ĠĘƠe AžžıĠįaƽĠŐŃeŃ ĠĺĺeƠ aǑf
deĺŃeǑeƧƽeŃ SƽaŃd ɝǑ ĘaıƽeŃƉ
Da dĠe EƠɐaƠƽǑŃĊeŃ ĠŃ dĠe SŐfƽɐaƠeɎeƠĝ

ƧĠcĘeƠǑŃĊ Őfƽ eŃƽƽäǑƧcĘƽ ɐǑƠdeŃ, ĘabeŃ
ɎĠeıe MĠcƠŐƧŐfƽĝKǑŃdeŃ ƧĠe ŃĠcĘƽ ɎeƠıäŃĝ
ĊeƠƽƉ LaǑƽ eĠŃeƠ FŐƠƠeƧƽeƠĝUĺfƠaĊe Ġĺ ɎeƠĝ
ĊaŃĊeŃeŃ JaĘƠ ĊabeŃ ıedĠĊıĠcĘ įŃažž eĠŃ
VĠeƠƽeı deƠ befƠaĊƽeŃ FĠƠĺeŃ aŃ, ĠĘƠeŃ SAĝ
VeƠƽƠaĊ ɎeƠıäŃĊeƠŃ ɝǑ ɐŐııeŃƉ ǋƳ PƠŐɝeŃƽ
deƠ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ ɎeƠŃeĠŃƽeŃ dĠeƧƉ
MĠcƠŐƧŐfƽ Ęäıƽ ƽƠŐƽɝ aııeƠ PaŃŃeŃ ǑŃddeĺ

daĺĠƽ ɎeƠbǑŃdeŃeŃ ÄƠĊeƠ deƠ KǑŃdeŃ aŃ
ƧeĠŃeĺ SAĝMŐdeıı feƧƽ – ƧŐƠĊƽ daƧ WaƠĝ
ƽǑŃĊƧĺŐdeıı dŐcĘ fǗƠ įŐŃƽĠŃǑĠeƠıĠcĘe EĠŃĝ
ŃaĘĺeŃƉ UĺdĠeƧe QǑeııe ŃĠcĘƽ ɎeƠƧĠeĊeŃ
ɝǑ ıaƧƧeŃ, ĺacĘƽMĠcƠŐƧŐfƽ beĠĺKaǑf beĝ
ƧƽĠĺĺƽeƠ PƠŐdǑįƽe ɐĠe beĠƧžĠeıƧɐeĠƧe VĠƧĝ
ƽa EŃƽeƠžƠĠƧeĺĠƽƽıeƠɐeĠıe deŃ AbƧcĘıǑƧƧ
eĠŃeƧ SAĝVeƠƽƠaĊƧ ɝǑƠ BedĠŃĊǑŃĊƉ u

MiĽ ĝSelecĽ PlŎĩĞ möchĽe deĤ HeĤĩĽelleĤ die KĤiĽik an komĆleǈen LiǏenǏmodellen aŎĩĤäŎmenĐ

Microsoft will Softwarekauf vereinfachen
VON MARTIN BAYER*

n Firmen, die sich für Select Plus inter-

essieren, müssen mindestens 250

PCs mit Microsoft-Programmen be-

stückt haben.

n Microsoft wird Select Plus ab Oktober

2008 anbieten.

n Ein Select-Plus-Vertrag gilt global und

unbefristet.

n Umsteigen können die Anwender,

wenn ein bereits bestehender Vertrag

ausläuft. Weitere Lizenzverträge kön-

nen in der Folge unter dem Select-

Plus-Programm konsolidiert werden.

n Gebühren für die Vertragsumstellung

werden nicht fällig.

n Unter Select Plus lässt sich bei jeder

Softwarebestellung separat für jede

Lizenz ein Software-Assurance-Vertrag

mit einer Laufzeit von 36 Monaten

abschließen.

Select Plus – die Fakten

*MARTIN BAYER
ist Redakteur bei der

COMPUTERWOCHE.

Organisieren Sie den Software-
einkauf als konzertierte Aktion.

Mitarbeiter aus der IT, den Fachabtei-

lungen und dem Einkauf müssen dabei

an einem Strang ziehen.

Machen Sie sich mit Microsofts
Lizenz-Fachjargon vertraut. Nur

wer mit Begriffen wie CAL (Client Access

License) und EA (Enterprise Agreement)

hantieren kann, bekommt auch die Preis-

verhandlungen in den Griff.

Machen Sie eine Software-
inventur. Damit signalisieren Sie,

dass Sie Ihr Lizenz-Management im Griff

haben. Microsoft vergibt Rabatte lieber

an Firmen, die nachweisen können, dass

sie keine Compliance-Probleme fürchten

müssen.

Eruieren Sie genau den künftigen
Softwarebedarf. So verhindern

Sie, dass Ihnen der Microsoft-Verkäufer

zu viel aufschwatzt. Außerdem lassen

sich mit einer möglichst realitätsnahen

Prognose auch die Rabattstaffeln ex-

akter kalkulieren. Wer seinen Bedarf zu

hoch ansetzt und dabei nur auf die Ra-

batte schielt, zahlt am Ende drauf, wenn

er weniger Software benötigt oder die

Programme nicht brauchen kann.

Rechnen Sie verschiedene
Lizenzmodelle durch und behalten

Sie dabei neben den Kosten auch die Fle-

xibilität im Auge: Enterprise Agreements

sind zwar in den Lizenzpreisen günstiger,

zwängen die Kundenirmen jedoch in ein

starres Lizenzkorsett. Open License und

Select kosten etwas mehr, lassen jedoch

mehr Freiräume.

Schauen Sie bei den Verhand-
lungen nicht nur auf den Preis.

Gerade wenn es im Zusammenhang mit

neuen Produkten um Beratung, Imple-

mentierung und Schulung geht, muss

das Gesamtpaket stimmen. Wer nur den

Lizenzpreis verhandelt, kommt am Ende

womöglich teurer weg, wenn alle anderen

Leistungen separat abgerechnet werden.

Lassen Sie sich nicht mit den
Standardrabatten abspeisen, son-

dern fragen Sie nach weiteren Nachläs-

sen. Das können beispielsweise auch zu-

sätzliche Beratungs- und

Implementierungsleistungen sein.

Verschaffen Sie sich in Gesprä-
chen mit den eigenen IT-Mitarbei-

tern und dem Softwarehersteller einen
Überblick über Microsofts kurz- und lang-

fristige Produkt-Roadmaps. So können

Sie den besten Kaufzeitpunkt herausin-

den und ausrechnen, ob sich eine Soft-

ware Assurance lohnt.

Planen Sie die Lizenzverhandlun-
gen rechtzeitig. Wenn Sie unter

Druck stehen, den Deal und das damit

verbundene Projekt schnell unter Dach

und Fach zu bringen, spielt das dem Ver-

käufer in die Hände. Haben Sie den Ver-

triebler erst einmal am Haken, lassen

Sie ihn ruhig etwas zappeln. Gerade zum

Quartalsende könnte noch der eine oder

andere Nachlass herausspringen.

Neun Tipps für die
Lizenzverhandlungen

Anwender müssen sich oft durch dicke Lizenzwerke quälen.
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Robert Helgerth,
Director Mittel-
stand & Partner
von Microsoft in
Deutschland:
„Durch die Bünde-
lung der Lizenzen
sparen die Kunden
beim Software-
kauf.“
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D
eƠ VeƠıaĊ Ęaƽ beƧƽäƽĠĊƽ, daƧƧ
eƠ ƧeĠŃe AƠbeĠƽƧžıäƽɝe ɎŐııĝ
ƧƽäŃdĠĊ aǑf dĠe RecĘŃeƠ
deƠ KǑıƽfĠƠĺaĺĠĊƠĠeƠƽƉ Daĝ
ĺĠƽ ƧeĠ ĺaŃ AžžıeƧ ɝɐeĠƽĝ

ĊƠŗčƽeƠ KǑŃde ɐeıƽɐeĠƽƉ NǑƠ deƠ
SǑcĘĺaƧcĘĠŃeŃĝAŃbĠeƽeƠ GŐŐĊıe
ƧeĠ ĊƠŗčeƠƉ AıƧ BeĊƠǗŃdǑŃĊ fǗƠ
deŃ WecĘƧeı ƧaĊƽe daƧ VeƠıaĊƧĝ
ĘaǑƧ, ĠŃ deĺ ŃebeŃ deƠ ƙBĠıdƚĝ
ZeĠƽǑŃĊ ǑŃd deƠ ƙWeıƽƚ DǑƽɝeŃde
aŃdeƠeƠ PǑbıĠįaƽĠŐŃeŃ eƠƧcĘeĠŃeŃ,
dĠeUĺƧƽeııǑŃĊƧeĠ fǗƠAɒeı SžƠĠŃĊeƠ
ƙŃĠcĘƽ ŃǑƠ eĠŃ ƽecĘŃŐıŐĊĠƧcĘeƠ
FŐƠƽƧcĘƠĠƽƽ, ƧŐŃdeƠŃ ɐĠcĘƽĠĊeƠ Beĝ
ƧcĘıeǑŃĠĊeƠ deƠ įǑıƽǑƠeııeŃ MŐĝ
deƠŃĠƧĠeƠǑŃĊ Ġĺ UŃƽeƠŃeĘĺeŃƚƉ

DĠe UĺƧƽeııǑŃĊ ɐĠƠd aǑcĘ dĠe
bĠƧĘeƠ ɎeƠɐeŃdeƽeŃ SĺaƠƽžĘŐŃeƧ
deƠ ƙBıacįbeƠƠɔĝReĠĘe beƽƠeffeŃ,
dĠe dǑƠcĘ ĠPĘŐŃeƧ eƠƧeƽɝƽ ɐeƠdeŃ
ƧŐııeŃƉ DeƠ VŐƠƧƽaŃdƧɎŐƠƧĠƽɝeŃde
MaƽĘĠaƧ DŗžfŃeƠ Ęaƽƽe ĠŃ eĠŃeƠ
VĠdeŐbŐƽƧcĘafƽ ƁaǑf YŐǑTǑbe
ŃacĘɝǑɎeƠfŐıĊeŃƄ aŃ dĠe MĠƽaƠĝ
beĠƽeƠ eƠįıäƠƽ, dĠeƧe EŃƽƧcĘeĠdǑŃĊ
ƧeĠ ŃĠcĘƽ ŃǑƠ ƽecĘŃĠƧcĘ beĊƠǗŃĝ
deƽƉ VĠeıĺeĘƠ Ċab eƠ deƠ HŐffĝ
ŃǑŃĊ AǑƧdƠǑcį, daƧƧ dĠeƧeƠ
ScĘƠĠƽƽ deŃ ƙįǑıƽǑƠeııeŃ WaŃdeı
ǑŃd dĠe įǑıƽǑƠeııe MŐdeƠŃĠƧĠeĝ
ƠǑŃĊƚ deƧ UŃƽeƠŃeĘĺeŃƧ beĝ
ƧcĘıeǑŃĠĊeŃ ɐeƠdeƉ

FǗƠ Ažžıe Ęabe ĺaŃ ƧĠcĘ eŃƽĝ
ƧcĘĠedeŃ, ɐeĠı dĠe RecĘŃeƠ IŃŃŐĝ
ɎaƽĠŐŃ ǑŃd KƠeaƽĠɎĠƽäƽ fŗƠdeƠƽeŃƉ
DŗžfŃeƠ eƠįıäƠƽe, Ažžıe ƧƽeĘe fǗƠ
eĠŃe ITĝWeıƽ, dĠe fǗƠ įƠeaƽĠɎe ǑŃd
ŐžƽĠƧcĘe PƠŐɝeƧƧe aĺ beƧƽeŃ ƧeĠƉ
ZǑdeĺ ƧeĠeŃ dĠe AžžıeĝSɔƧƽeĺe
eĠŃfacĘeƠ ɝǑ bedĠeŃeŃƉ ƙWĘaƽ
ɔŐǑ Ƨee ĠƧ ɐĘaƽ ɔŐǑ Ċeƽ, daƧ ĠƧƽ
eĠŃ ƧeĘƠ ŃǑƽɝeƠŐƠĠeŃƽĠeƠƽeƠ AŃĝ
Ƨaƽɝƚ, ƧŐ deƠ SžƠĠŃĊeƠĝCĘefƉ HĠeƠ
ɐeƠde ŃĠcĘƽ deƠ CŐĺžǑƽeƠ aıƧ
SeıbƧƽɝɐecį ĠŃ deŃ VŐƠdeƠĊƠǑŃd
ĊeƧƽeııƽ, ƧŐŃdeƠŃ eƧ ĊeĘe Ǒĺ deŃ
AŃɐeŃdeƠƉ DƠĠƽƽeŃƧ Ƨƽeııe Ažžıe
dĠe ƧcĘŗŃƧƽeŃ RecĘŃeƠ ĘeƠƉ DaƧ
ƧeĠ ɝɐaƠ ƧǑbĭeįƽĠɎ, abeƠ ĭedeƠ AƠĝ
beĠƽƧžıaƽɝ ƧeĘe beƧƧeƠ aǑƧ, ɐeŃŃ

ĠĘŃ eĠŃ AžžıeĝGeƠäƽ ɝĠeƠeƉ Dŗžfĝ
ŃeƠ ɎeƠbaŃd daƧ ĺĠƽ deƠ HŐffĝ
ŃǑŃĊ, daƧƧ dĠe MĠƽaƠbeĠƽeƠ daŃŃ
ɎĠeııeĠcĘƽ ŃŐcĘ ıĠebeƠ aŃ ĠĘƠeŃ
ScĘƠeĠbƽĠƧcĘ ĊeĘeŃ ɐǗƠdeŃƉ
DĠe MĠĊƠaƽĠŐŃ ƧeĠ aǑčeƠdeĺ

aǑcĘ aǑƧ ɐĠƠƽƧcĘafƽıĠcĘeŃ GƠǗŃĝ
deŃ ƠĠcĘƽĠĊƉ ƙDǑƠcĘ dĠe PƠeĠƧeƚ,
abeƠ aǑcĘ ɐeĊeŃ deƠ ŃĠedƠĠĊeƠeŃ
WaƠƽǑŃĊƧįŐƧƽeŃ ƧeĠ dĠe UĺƧƽeıĝ
ıǑŃĊ įŐƧƽeŃĊǗŃƧƽĠĊeƠ ƙaıƧ dĠe
bĠƧĘeƠĠĊe HaŃdĘabǑŃĊƚƉ NacĘ
deŃ IŃfŐƠĺaƽĠŐŃeŃ Ęaƽ deƠ Meĝ
dĠeŃįŐŃɝeƠŃ ƙaƽƽƠaįĝ
ƽĠɎe KŐŃdĠƽĠŐŃeŃƚ
aǑƧĘaŃdeıŃ įŗŃĝ
ŃeŃƉ
WeƠ DŗžfŃeƠƧ AŃĝ

ƧžƠacĘe aŃ dĠe MĠƽĝ
aƠbeĠƽeƠ aǑf YŐǑTǑbe
ɎeƠfŐıĊƽ, fƠaĊƽ ƧĠcĘ,
ɐĠe aƽƽƠaįƽĠɎ daƧ AŃĝ
ĊebŐƽ ɎŐŃ Ažžıe ɐaƠƉ
DeƠ CŐĺžǑƽeƠbaǑeƠ
ƧeıbƧƽ ɐǗƠde ɐaĘƠƧcĘeĠŃıĠcĘ ĠŃ
ŐffĠɝĠeııeŃ VeƠıaǑƽbaƠǑŃĊeŃ įeĠŃe
deƠaƠƽĠĊeŃ LŐbeƧĘɔĺŃeŃ aǑf ƧeĠĝ
Ńe RecĘŃeƠ ƧĠŃĊeŃ, ɐĠe eƧ deƠ
VŐƠƧƽaŃdƧɎŐƠƧĠƽɝeŃde deƧ SžƠĠŃĝ
ĊeƠ VeƠıaĊƧ ƽaƽƉ MaŃ įaŃŃ deƧĘaıb
daɎŐŃ aǑƧĊeĘeŃ, daƧƧ SžƠĠŃĊeƠ
eĠŃeŃ ĊǑƽeŃ Deaı ĺĠƽ Ažžıe Ċeĝ
ĺacĘƽ ĘaƽƉ
DeƠ ƠadĠįaıe WecĘƧeı aǑf

AžžıeĝRecĘŃeƠ įeĘƠƽ eĠŃeŃ TƠeŃd
ǑĺƉ HäǑƧeƠ ɐĠe eƽɐa GƠǑŃeƠ &
JaĘƠ ƁƙSƽeƠŃƚƄ ĘaƽƽeŃ ĠŃ deŃ ɎeƠĝ
ĊaŃĊeŃeŃ JaĘƠeŃ ĠĘƠe MacĝSɔƧĝ
ƽeĺe dǑƠcĘWĠŃƽeıĝRecĘŃeƠ abĝ
ĊeıŗƧƽƉ GƠǑŃd ĘĠeƠfǗƠ ɐaƠ ǑŃƽeƠ
aŃdeƠeĺ, daƧƧ SŐfƽɐaƠe aǑƧ deĺ
KeƠŃbeƠeĠcĘ deƠ AžžıeĝWeıƽ ɐĠe
eƽɐa QǑaƠį XžƠeƧƧ ıaŃĊe ŃĠcĘƽ fǗƠ
daƧ MacĝBeƽƠĠebƧƧɔƧƽeĺ ɎeƠfǗĊĝ

baƠ ɐaƠ ǑŃd daŃŃ Ġĺ VeƠĊıeĠcĘ
ɝǑ KŐŃįǑƠƠeŃɝžƠŐdǑįƽeŃ Ɓeƽɐa
IŃdeƧĠĊŃƄ ƽeǑeƠƉ

Das Beste aus zwei Welten

MĠƽ deƠ OžƽĠŐŃ, aǑf deŃ ĺĠƽƽıeƠĝ
ɐeĠıe ƧeĠƽ JaĘƠeŃ aǑf IŃƽeıĝPƠŐɝeƧĝ
ƧŐƠeŃ ıaǑfeŃdeŃMacĝRecĘŃeƠŃ
žaƠaııeı ĠŃ deƠ Macĝ ɐĠe ĠŃ deƠ
WĠŃdŐɐƧĝWeıƽ ɝǑ aƠbeĠƽeŃ, Ęaĝ
beŃ ƧĠcĘ abeƠ dĠe VeƠĘäıƽŃĠƧƧe
dƠaƧƽĠƧcĘ ĊeäŃdeƠƽƉ MĠƽ SŐfƽɐaƠe
ɐĠe ƙPaƠaııeıƧƚ ŐdeƠ deƠ ƙVMɐaƠe

FǑƧĠŐŃƚ įŗŃŃeŃ AŃɐeŃdeƠ ĭeƽɝƽ
ĊıeĠcĘɝeĠƽĠĊ daƧ ĭeɐeĠıƧ beƧƽe AŃĝ
ĊebŐƽ ɝɐeĠeƠ RecĘŃeƠɐeıƽeŃ ŃǑƽĝ
ɝeŃƉ DaƧƧ deƠ AɒeıĝSžƠĠŃĊeƠĝVeƠĝ
ıaĊ MacƧ įǗŃfƽĠĊ eƽɐa aǑcĘ Ġĺ
įaǑfĺäŃŃĠƧcĘeŃ BeƠeĠcĘ eĠŃƧeƽĝ
ɝeŃ ɐĠƠd, Ęaƽ ĠŃ dĠeƧeĺ ZǑƧaĺĝ
ĺeŃĘaŃĊ SĠĊŃaıɐĠƠįǑŃĊƉ Aɒeı
SžƠĠŃĊeƠ ɐĠıı dĠe AžžıeĝRecĘŃeƠ
bĠŃŃeŃ fǗŃf JaĘƠeŃ eĠŃfǗĘƠeŃƉ u

Daĩ MedienhaŎĩ ǇiĤd in den kommenden JahĤen alle AĤbeiĽĩĆlaĽǏĤechneĤ dŎĤch SǉĩĽeme ǆon AĆĆle eĤĩeĽǏenĐ
AŎßeĤdem könnenMiĽaĤbeiĽeĤ BlackbeĤĤǉĩ gegen iPhoneĩ aŎĩĽaŎĩchenĐ

Axel Springer Verlag setzt auf Apple
VON JAN-BERND MEYER*

Anzeige

www.TecChannel.de

JETZT NEU

MEHR UNTER

+ + + Schneller mit Flash:
Vista mit 128-GByte-SSD
im Test Webcode 1762843

+ + + TOP500 Juni 2008:
RoadRunner-Supercomputer
durchbricht Petaflop-
Schranke Webcode 1763550

+ + + Test: Günstiger
WAN-Emulator von Apposite

Webcode 1763593

Kulturwandel bei Springer

Mathias Döpfner, Vorstandsvorsitzender des Axel Springer Verlags,

hat sich in einer auf YouTube gesendeten Videobotschaft an die Mit-

arbeiter des Medienhauses geradezu hymnisch über die Apple-Pro-

dukte geäußert.

MiĽ deĤ ÜbeĤnahme deĩ kleinen MainfĤameĤĩ
ǆeĤhindeĤĽ Big BlŎe ein EU-KaĤĽellǆeĤfahĤenĐ

IBM kauft PCMer
Platform Solutions

DĠe ɎŐŃ fƠǗĘeƠeŃ AĺdaĘıĝIŃĊeĝ
ŃĠeǑƠeŃ ĊeĊƠǗŃdeƽe PıaƽfŐƠĺ
SŐıǑƽĠŐŃƧ ƁPSIƄ ƧĠƽɝƽ ĠŃ SǑŃŃɔĝ
Ɏaıe, KaıĠfŐƠŃĠeŃ, ǑŃd žƠŐdǑɝĠeƠƽ
ƧŐ ĊeŃaŃŃƽe PıǑĊĝCŐĺžaƽĠbıe
MaĠŃfƠaĺeƧ ƁPCMƄ fǗƠ daƧ
BeƽƠĠebƧƧɔƧƽeĺ ƙɝƷOSƚ, dĠe abeƠ
ĺĠƽ IƽaŃĠǑĺĝPƠŐɝeƧƧŐƠeŃ ɎŐŃ IŃĝ
ƽeı aƠbeĠƽeŃƉ NacĘdeĺ dĠe SɔƧƽeĝ
ĺe ǋɡɡƳ ɎŐƠĊeƧƽeııƽ ɐǑƠdeŃ, ɎeƠĝ
įıaĊƽe IBM deŃ WeƽƽbeɐeƠbeƠ,
deƠ ĺĠƽ eĠŃeƠ GeĊeŃįıaĊe įŐŃĝ
ƽeƠƽe ǑŃd ƧžäƽeƠ ƧŐĊaƠ eĠŃe KaƠĝ
ƽeııbeƧcĘɐeƠde beĠ deƠ EU ıaŃĝ
cĠeƠƽeƉ
NǑŃ ɐĠƠd PıaƽfŐƠĺ eĠŃƧcĘıĠečĝ

ıĠcĘ TecĘŃĠį ǑŃd MĠƽaƠbeĠƽeƠŃ
TeĠı deƧ GeƧcĘäfƽƧbeƠeĠcĘƧ SɔƧĝ
ƽeĺ ɝ ƁGƠŐčƠecĘŃeƠƄ ĠŃŃeƠĘaıb
deƠ SɔƧƽeĺƧ aŃd TecĘŃŐıŐĊɔ
GƠŐǑž deƠ IBMƉ

FĠŃaŃɝĠeııe DeƽaĠıƧ deƠ ÜbeƠŃaĘĝ
ĺe ɐǑƠdeŃ ŃĠcĘƽ ĺĠƽĊeƽeĠıƽƉ BĠĊ
BıǑe įǗŃdĠĊƽe aŃ, dĠe TecĘŃŐıŐĝ
ĊĠeŃ, FäĘĠĊįeĠƽeŃ ǑŃd daƧ ĊeĠƧƽĠĝ
Ċe EĠĊeŃƽǑĺ ɐǗƠdeŃ ŃǑŃ ĠŃ dĠe
ıaŃĊfƠĠƧƽĠĊeŃ PƠŐdǑįƽeŃƽɐĠcįĝ
ıǑŃĊƧĝZɔįıeŃ eĠŃfıĠečeŃ ǑŃd TeĠı
ƧeĠŃeƠ įǗŃfƽĠĊeŃMaĠŃfƠaĺeĝPƠŐĝ
dǑįƽe ɐeƠdeŃƉ Aııe RecĘƽƧƧƽƠeĠĝ
ƽĠĊįeĠƽeŃ ɝɐĠƧcĘeŃ beĠdeŃ UŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeŃ ƧĠŃdĺĠƽ deƠ ÜbeƠŃaĘĺe
ɎŐĺ TĠƧcĘƉ ĈĽcċ u

Beilagenhinweis
Teilbeilage: Serview GmbH,

Bad Homburg;

Beihefter Teilauflage:

IDG Business Media GmbH,

München.

Das iPhone wird die im Axel

Springer Verlag benutzten Black-

berrys ablösen. Zumindest

haben Mitarbeiter die Option

hierfür.

Die neuen
Rechner sollen

Springer kulturell
modernisieren.

*JAN-BERND MEYER

ist Redakteur bei der

COMPUTERWOCHE.
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Ihr Potenzial. Unser Antrieb.

Geben Sie Ihrer hervorragenden Hardware noch eine Chance.

VoIP ist die Zukunft. Steigen Sie also durch die Nutzung Ihrer

vorhandenen Geräte ein. Das ist jetzt möglich, weil es bei VoIP

nur um Software geht. Behalten Sie einfach Ihre Hardware: Ihre

PBX, Gateways und sogar Ihre Telefone. Für den Wechsel genügt

die Software, die reibungslos mit Active Directory®, Microsoft®

Office, Microsoft Exchange Server und Ihrer Telefonanlage

zusammenarbeitet. Holen Sie das Beste aus Ihrer bestehenden

Anlage heraus und machen Sie sie zur Grundlage Ihrer neuen,

softwarebasierten VoIP-Lösung von Microsoft. Ihre Hardware ist

bereit. Erfahren Sie mehr

unter microsoft.de/voip
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Fragen Sie einenGold Certified Partner nach individuellen Lösungen.
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