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Microsoft erhoht Druck | Fiinf Tipps fiir das
auf Windows-Kunden IT-Risiko-Management

Der 2010 erscheinende ,Windows Viele Unternehmen sind iiberfordert,
Server 2008 R2* lasst sich nur dann wenn es gilt, die Gefahren im
angemessen nutzen, wenn die Clients Zusammenhang mit Softwareprojekten
auf Windows 7 umgestellt wurden. zu identifizieren und ihnen zu begegnen.
Seite 5 Seite 34
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Tricks fiir den Projektalltag

Mit unseren Tricks vermarkten Sie Da-
tenqualitdts-Management-Projekte
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GRATIS Server,

GRATIS Riume,
GRATIS Anwendungen, GRATIS Personal,

GRATIS Energie,
GRATIS Speicher...

Effizienzsteigerung auf ganzer Linie mit der revolutionaren neuen Enterprise-Architektur

Altere IT-Systeme haben einen Kiihleffekt auf den gesamten Raum,
doch die so vergeudeten Energiekosten sind absolut unverantwortlich.
Mit  ihrer  mitunter  hoffnungslos  Uberdimensionierten  Auslegung
werden sie den heutigen Anforderungen nicht mehr gerecht.
Die unnétig verschwendeten Mittel fehlen dann fir dringend erforderliche
IT-Investitionen. Fir ein einfaches Problem gibt es eine einfache Losung:
Sparen Sie Energiekosten und investieren Sie die freigesetzten Mittel in neue
IT-Infrastruktur.

Einer Gartner-Studie zufolge werden 50 % aller vor 2002 entstandenen
Datencenter aufgrund ihrer schlechten Energie- und Kihleffizienz 2008 schon
Gberholt sein. Das Energie- bzw. Kihlproblem ist derzeit eine der groRten
Herausforderungen flir Manager von Datencentern.

Begrenzte Energie- und Finanzressourcen
Wie viel Energie Sie zur Verfugung haben, sagt Ihnen der Verteilerschrank. Wie
viel Geld Sie ausgeben kénnen, sagt lhnen |hr Budget. Mit beidem mussen

©2008 American Power Conversion Corporation. Alle Warenzeichen sind Eigentum der jeweiligen Besitzer. EE2A7TEAW-DE  Kein Kauf notwendig. Die tatséchlich vergebenen Produkte konnen von den gezeigten Produkten abweichen.

Sie moglichst sparsam umgehen. Dabei unterstitzt Sie Efficient Enterprise™
von APC.

Die skalierbare, modulare Losung von APC lasst sich exakt an |hre Bedirfnisse
anpassen. Das Kapazitdtsmanagement erleichtert die Planung von Investitionen
in neue Server. Kiihlung und Klimasteuerung werden durch dedizierte In-Row-
und Wérmevermeidungskonzepte optimiert. Efficient Enterprise unterstitzt
Sie beim sparsamen, gezielten Einsatz |hrer Ressourcen. Allein schon die
Umschaltung von Raumkiihlung auf Reihenkihlung bringt eine Einsparung der
Stromkosten von durchschnittlich 35 %.

Unser System macht sich bezahlt

Ob Sie ein neues Datencenter einrichten oder die Effizienz der
vorhandenen Systeme ermitteln mochten, an erster Stelle steht immer die
Bestandsaufnahme. Unser Online-Dienst , Enterprise Efficiency Audit” zeigt
Ihnen, wie Sie sich die Vorteile eines integrierten, effizienten Systems nutzbar
machen und mehr Leistung, Kontrolle und Rentabilitat erzielen kénnen.

GRATIS APC White Paper hier herunterladen!

Um das White Paper “Hot Aisle vs. Cold
Aisle Containment” zu erhalten, melden Sie
sich online unter http://promo.ape.com an,

i und geben Sie den Schliisselcode 68886 ein.
Mit der Registration nehmen Sie automatisch
an der Verlosung eines APC Power Ready
Messenger Bags teil.
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CW-Kolumne

Mittelstand — der Retter in der Krise

.Es wird (...) noch viele Innovationen
geben. In zehn Jahren werden wir zurlick-
schauen und uns wundern, wie primitiv
unser Leben war.”

Microsoft-CEO Steve Ballmer

»lch wurde zum Anti-Christen des Silicon
Valley gesalbt.”
Web-Kritiker und Buchautor
Andrew Keen in seinem Blog

.Ohne das Web hatte es nicht passieren
kénnen.”
Friedensnobelpreistrager Al Gore
Uber die Wahl von Barack Obama
zum US-Prasidenten

.Mitch Altman, der Erfinder von TV-B-
Gone, einer Fernbedienung, mit der sich
mehrere Fernsehgeréte mit einem Klick ab-
schalten lassen, hat die Hardware als Open
Source freigegeben.”

Heise Online

LES wdre
schade,

ihn an

die Regie-
rung Obama zu verlieren,
aber es gibt keine bessere
Wahl fiir einen Staats-
CT0.”

Venture Capitalist John Doerr

Uber den Sun-Griinder und seinen
jetzigen Unternehmenspartner Bill Joy
in der New York Times

.Vor MySpace Music gab es im Netz kein
Okosystem fiir Musik."
Edgar Bronfman jr., CEO von Warner
Music, Uber den Web-2.0-Vorreiter im
Besitz von Konkurrent News Corp.

.Die Herrscher des Internets lieben es
blutig — schén saftig muss das Fleisch
sein, wenn es beim Hackerbarbecue vom
Grill kommt.”
Focus Online Uber die Gefahren
von Hacker-Attacken

Wenn der ITK-Markt schwichelt, set-
zen immer die gleichen Mechanis-
men ein: Die GroBanwender stoppen Pro-
jekte, korrigieren hektisch ihre Budgets
(siehe Seite 12) und versuchen, laufende
Vertrédge neu zu verhandeln. Die Herstel-
ler kiirzen ihre Vertriebs- und Marketing-
Ausgaben und bauen teuer angeworbenes
Personal wieder ab.

Jetzt beginnen die goldenen Zeiten fiir
die Marktforschung: Wo sind noch inter-
essante Mérkte, wem konnten wir etwas
verkaufen? Im Zuge dieser Ermittlungen
wird in schoner RegelméafBigkeit der Mit-
telstand wiederentdeckt: ein unerschopf-
liches Potenzial, ein Schatz, der gehoben
werden muss — jetzt aber wirklich.

Die Anbieter durchforsten nun ihre Pro-
duktportfolien und stellen freudig erregt
fest, ein erklecklicher Anteil des Angebots
wiirde sich mit ein bisschen gutem Willen
tatsdchlich fiir den Mittelstand eignen.
Doch dann folgt — ebenfalls in schoner Re-
gelméBigkeit — die Desillusionierung. Die
Geldtopfe der mittleren Unternehmen sind
kleiner als erwartet, und sie werden in al-
ler Regel von deren Geschéftsfiihrern selbst
hartnéickig verteidigt. Zudem ist das Be-
harrungsvermogen groB3: Die Tatsache, dass
sich veraltete Produkte im Einsatz befin-
den, bedeutet fiir Kleinbetriebe noch lange

Leserbriefe

nicht, dass sie ausgetauscht werden miiss-
ten. Wer neue Losungen anbietet, muss
schon einen konkret messharen Vorteil bie-
ten, und da kommen auch Marketing-Pro-
fis oft ins Schwimmen. Die Verhandlungen
sind zdh, und wer es nicht geschafft hat,
tiber die eigenen Verkéufer oder das Part-
nernetz unmittelbare Ndhe zum Kunden
herzustellen, verliert ganz sicher.

Aber Gott sei Dank sind die meisten Wirt-
schaftskrisen von begrenzter Dauer. Die
Geschifte ziehen irgendwann wieder an,
neue Produkte sind in der Pipeline, das
Geld bei den GroBkunden sitzt wieder lo-
ckerer. Und genauso schnell, wie das Inter-
esse an der mittelstéindischen Klientel ge-
wachsen ist, erlahmt es wieder. Davon
profitieren alle, denn der Mittelstand ge-
hort jetzt wieder denen,
die am meisten da-
von verstehen: den
mittelstdndischen
Anbietern.

Heinrich Vaske . {
Chefredakteur CW o

haraushalan
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Albes aus 5AF

Alles aus SAP herausholen
Die Softwarehersteller zie-
hen derzeit alle Register, das
Maximum aus ihren Kunden
herauszuholen — da ist SAP
keine Ausnahme. Die Frage
ist, wie weit sie den Bogen
noch spannen kénnen. Ich
schaue mir jedenfalls immer
ofter Open-Source- und
Software-as-a-Service-Ange-
bote an.

,Rebell” (via CW-Forum)

Doktor fiirs Praktikum

Was die Bewerber nervt, sind
die teilweise vollig tberzo-
genen Anspriiche mancher
Arbeitgeber (...): ,20-jahriger
Doktor mit 30-jahriger Berufs-
erfahrung, der nach einem
unbezahlten Praktikum fir
1000 Euro im Monat arbei-
tet.” Daher rihrt Gbrigens
auch ein Teil des angeblichen
Ingenieurmangels, denn
gleichzeitig gibt es Zehntau-
sende arbeitslose Ingenieure,
die den Arbeitgebern aber zu
alt und/oder in ihren Fach-
kenntnissen vermeintlich
nicht mehr up to date sind.
Ich war mal Arbeitsvermittler
in einem Job-Center, weif3
also, wovon ich rede, und

kann daher das Gesiilze sol-
cher , Bewerbungsexperten’
schon lange nicht mehr hé-
ren. Team- und Kommunika-
tionsfahigkeit missen einem
andere attestieren! (...) Wel-
cher Bewerber wiirde schon
schreiben ,Ich bin ein noto-
rischer Querulant und Sozio-
path”, selbst wenn das der
Wahrheit entsprache? Statt-
dessen haben alle die viel zi-
tierte , soziale Kompetenz”
flr sich gepachtet, obwohl
keiner so genau weil3, was
das eigentlich sein soll.
Jzmir Ubiil” (via CW-Forum)

Die Lesermeinung bezieht sich auf
den CW-Online-Artikel , Was Perso-
nalchefs nervt: Die Ligen der
Bewerber”.
www.computerwoche.de/1878120
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Windows Server 2008 R2
lasst Vista-Nutzer alt aussehen

Microsofts Release 2 des Windows Server 2008 bringt eine

Trends & Analysen 5

Reihe interessanter Neuerungen. Die meisten davon werden aber

nur fiir Clients unter Windows 7 zugdnglich sein.

Von Wolfgang Sommergut*

ach der schleppenden Verbreitung
N von Vista in Unternehmen méochte

Microsoft dieses Schicksal Windows
7 ersparen. Um dieses Ziel zu erreichen, will
das Unternehmen einige gravierende Fehler
vermeiden, die der Akzeptanz von Vista scha-
deten. Dazu zihlt einerseits, dass keine auf-
windigen Features angekiindigt werden, die
dann wihrend einer iiberlangen Entwick-
lungsphase auf der Strecke bleiben. Windows
7 tritt daher als moderate Weiterentwicklung
von Vista an, das seinem Vorgénger bereits
nach drei Jahren folgen soll.

Migration mit Tiicken

Viele Unternehmen vermeiden die Umstel-
lung auf Vista, weil das System aufgrund
einiger grundlegender architektonischer
Anderungen im Zusammenspiel mit beste-
hender Hard- und Software Kompatibilitéts-
probleme bereitet. Microsoft betont die Not-
wendigkeit dieser weit reichenden Umbauten
in den Windows-Fundamenten und weist auf
die dadurch erzielten Fortschritte hinsicht-
lich der Sicherheit hin. Nach dem holprigen
Ubergang von XP auf Vista will Microsoft
allerdings bei Windows 7 auf gravierende
Eingriffe in den Systemunterbau verzichten
und verspricht Anwendern, die bereits auf
Vista migriert sind, einen sanften Umstieg
auf Windows 7. All jene aber, die Vista zu-
gunsten seines Nachfolgers tiberspringen
und sich die Schwierigkeiten des Upgrades
ersparen wollen, erwartet daher mit Win-
dows 7 eine dhnliche Hiirde wie mit Vista.

Wenn die Version 7 wie geplant Ende
2009 auf den Markt kommt, hofft Microsoft,
dass dann der Widerstand der Vista-Ver-
weigerer brockelt und viele Unternehmen
bereit sein werden, auf das neueste Win-
dows zu wechseln. XP ist zu diesem Zeit-
punkt bereits mehr als acht Jahre alt. Nicht
nur der auslaufende Mainstream-Support,
sondern auch der technische Riickstand
gegeniiber der aktuellen Version konnte
dann viele Anwender von den Vorteilen
eines Updates iiberzeugen.

IT-Verantwortliche, die
trotzdem noch keine
Notwendigkeit zur Er-
neuerung ihrer PC-Be-
triebssysteme  sehen,
setzt Microsoft dadurch
unter Druck, dass viele
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wesentliche Neuerungen des Windows Ser-
ver 2008 R2, der 2010 auf den Markt kom-
men soll, Clients unter Windows 7 vorbe-
halten bleiben.

Marketing bewirbt Abhangigkeit

Microsoft versucht die enge Abhédngigkeit
der neuen Server- und Client-Betriebssyste-
me in einer Marketing-Aktion unter dem
Slogan ,Better Together with Windows 7

Vista muss drauf3en bleiben

als Vorzug zu verkaufen.
Besonders die Vista-An-
wender diirfte dieses
Vorgehen drgern. Nach-
dem sie Microsofts Ap-
pellen zum Umstieg ge-
folgt sind, miissen sie ab 2010
eine weitere Migration einpla-
nen oder vorerst auf wichtige
Dienste des R2-Servers verzich-
ten. Angesichts von Microsofts
Versprechen, dass Komponenten,
die mit Vista zusammenarbeiten,
auch unter Windows 7 funktionie-
ren werden, diirfte es jedoch nicht
an technischen Hiirden liegen, dass die
Client-Module der neuen Server-Dienste
nicht fiir Vista zur Verfiigung stehen.
Offenbar ist Microsoft zuversichtlich, dass
der Erfolg von Windows Server 2008 R2
(Release 2) nicht unter der unkalkulier-
baren Migration der Clients auf Windows 7
leiden wird, obwohl das System nur wenige
Neuerungen bietet, die fiir sich alleine von
Nutzen sind. <

;]

*Wolfgang Sommergut
wsommergut@computerwoche.de

Folgende Features von Windows Server
2008 R2 bleiben Vista und seinen Vorgan-
gern verschlossen:

»DirectAccess”: Als Alternative zu Virtual
Private Networks (VPNs) soll es den Zugriff
auf das Firmennetz von auBen Uber das In-
ternet vereinfachen.

«AppLocker”: Damit kann die System-
verwaltung die Ausflihrung von uner-
wiinschten Anwendungen im Firmennetz
unterbinden.

«BitLocker To Go": weitet die Laufwerksver-
schlisselung auf Wechseldatentréager aus
und kann dadurch dem Verlust vertraulicher
Daten auf USB-Sticks vorbeugen.

»BranchCache"”: Diese Funktion soll den
Zugriff von Zweigstellen, die Uber eine lang-
same WAN-Verbindung an die Firmenzen-
trale angeschlossen sind, auf Daten im
Rechenzentrum beschleunigen. Dazu kann
ein R2-Server oder ein Windows-7-Client in
der dezentralen Niederlassung als Zwischen-
speicher dienen.

Terminaldienste: Die nachste Variante von
RDP, die voraussichtlich die Versionsnum-
mer 7 tragen wird, bringt deutliche Verbes-
serungen bei Video- sowie Audio-Anwen-
dungen. Sie ist fir die von Microsoft ange-
kiindigte virtuelle Desktop-L&sung von
besonderer Bedeutung.
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Was macht Siemens mit SIS?

lan Brown, Senior Analyst von Ovum, glaubt, dass sich Siemens auch von seiner

Dienstleistungssparte Siemens IT Solutions and Services (SIS) trennen wird.

Von Jan-Bernd Meyer*

Brown vertritt die Ansicht, dass die Uber-
nahme des 50-prozentigen Siemens-
Anteils an FSC insbesondere wegen des
IT-Service-Geschiifts fiir Fujitsu viel Sinn
gibt. FSCs Supportmanschaft habe ein er-
folgreiches Geschéftsmodell etabliert und
einige grole Managed-Services-Kunden in

Christoph Kollatz
ist Chef von SIS.
Ovum-Analyst lan

» Brown fragt sich,
wann Siemens
auch SIS ab-
stoBen wird.

Deutschland und GroBbritannien gewinnen
konnen, sagt der Ovum-Analyst.

FSCs erklérte Strategie sei gewesen, sich
in Europa als fithrender IT-Infrastruktur-
Anbieter zu mausern — und dies sowohl
beziiglich seiner Hardwareprodukt- als
auch der Service-Offerten. Es sei FSC ge-
lungen, eine eindrucksvolle Zahl an euro-
pdischen Unternehmenskunden fiir seine
Managed-Services-Dienstleistungen zu ge-
winnen. Hinderlich sei aber immer gewe-
sen, dass FSC Kunden dann an Fujitsu-Ser-
vices oder an die Dienstleistungs-Division
Siemens IT Solutions and Services (SIS) ab-
treten musste, wenn es um Outsourcing-
und Projekt-Services-Deals ging.

Was wird aus dem IT-Ubrigbleibsel?

In diesem Zusammenhang stellt sich Brown
nun die Frage, die derzeit viele SIS-Mitar-
beiter und -Kunden umtreibt: Wie verfahrt
Siemens mit seinem IT-Dienstleister, nach-
dem der Riickzug aus dem Hardwarege-

schéft mit dem Verkauf des 50-Prozent-An-
teils von Fujitsu-Siemens Computers (FSC)
an Fujitsu beschlossene Sache ist. Sein Ur-
teil ist ziemlich eindeutig: SIS habe sich
zwar nie darauf verlassen von FSC Geschéft
zugeschanzt zu bekommen, und habe inso-
fern autark operiert. Im Siemens-Angebot-
sportfolio stehe SIS nach der Trennung von
FSC nun aber vollig isoliert da.

Letztes Relikt der IT

Siemens selbst stelle die Rolle von SIS fiir
den gesamten Konzern zwar als die eines
Partners dar. Brown glaubt aber, dass das
bayerische Grounternehmen sich binnen
eines Jahres auch von diesem letzten Relikt
aus dem IT-Geschift trennen wird. Insofern
sei der jetzt vollzogene Ubergang des 50-
Prozent-FSC-Anteils von Siemens an Fujitsu
viel mehr als ein Hardwarethema. <

&

*Jan-Bernd Meyer
jomeyer@computerwoche.de

Miilheimer Verkehrsgesellschaft tunt virtuelle Maschinen
Neu auf 10projects.de: Roland Theis, I'T-Leiter bei der Miilheimer Verkehrsgesell-
schaft mbH (MVG), fiihrt die Virtualisierungssoftware VMware Virtual Center ein.

Bei anderen Unternehmen ist das wahr-
scheinlich schon Standard®, vermutet
Theis von dem Projekt, das er kiirzlich auf
www.10projects.de, der neu geschaffenen
Projekt-Community von COMPUTERWOCHE
und CIO, vorstellte. Um eine hohere Verfiig-
barkeit zu erreichen, wollen Theis und sein
Team ihre ESX-Server mit der Manage-
ment-Software Virtual Center bestiicken.
Dazu miissen aber die Maschinen von der-
zeit VMware 3.5 auf VMware Enterprise
gehoben werden. Was bislang nur zeitauf-
wiandig moglich war, soll dann mit Virtual
Center automatisiert laufen. Die Software
iiberwacht die Leistung der physischen be-
ziehungsweise virtuellen Server und ermog-
licht eine hohe Verfiigbarkeit fiir die An-
wendungen auf den virtuellen Maschinen.

— a0
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Die zweite Aufgabe, die mit dem Projekt
zusammenhéngt, ist das Speichernetz. Hier
will der IT-Leiter ebenfalls die Verfiigharkeit
erhohen. Setzt das SAN (SAN Melody) aus,
werden derzeit eine neue Hardware zur
Verfiigung gestellt und die Daten manuell
hochgespielt. Das kostet Zeit. In Zukunft
mochte Theis dies iiber ein zweites gespie-
geltes SAN absichern.

Wer hat Erfahrungen mit solch einem Vor-
haben oder wer mochte wissen, wie die IT
das Projekt bei der MVG angegangen ist?
Der IT-Manager sieht hier die Potenziale
der neuen Projektdatenbank 10Projects.

»lch hoffe, dass sich auf der Projektseite
die Moglichkeit zu regelméfigen Diskussi-
onen ergibt“, sagt er. Im Gegensatz zu den
iiblichen Arbeitsgruppen, die sich ein- oder
zweimal im Jahr treffen, habe man hier
eine Chance, sich 6fter mit anderen IT-Ma-
nagern auszutauschen - und wenn es nur
mal fiir eine halbe Stunde ist.

Denn es geht ihm wie vielen seiner Kol-
legen - viel Zeit hat er eigentlich nicht.
SchlieBlich sind da noch andere Projekte
wie der SAP-PM-Rollout oder der Wechsel
des Rechenzentrums. (mb)
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Weltweite SOA-Akzeptanz

79 %
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B SOA im Einsatz oder geplant M Keine SOA-Plane Quelle: Gartner

@ Im internationalen Vergleich sind européische Firmen (ab 1000
Mitarbeiter) derzeit klar die SOA-Champions — nicht weniger als
70 Prozent haben bereits eine Service-orientierte Architektur (SOA)
im Einsatz, wihrend sich 22 Prozent der Unternehmen auf dem
alten Kontinent in den kommenden zwolf Monaten an deren Im-
plementierung machen wollen. Nur fiinf Prozent lassen auch kiinf-
tig lieber die Finger davon. @ In Nordamerika ist SOA ebenfalls
kein Fremdwort mehr: 56 Prozent der Firmen haben die Einfiih-
rung einer Service-orientierten Architektur bereits hinter sich, bei
23 Prozent der Unternehmen steht sie auf der To-do-Liste fiir das

kommende Jahr. Immerhin zwolf Prozent der US-amerikanischen
Betriebe wollen allerdings auch kiinftig nichts von SOA wissen.
© Asien befindet sich in Sachen SOA offenbar noch im Entwick-
lungsstadium: Gartner zufolge sehen 39 Prozent der Unternehmen
dafiir auch in ndherer Zukunft keinen Bedarf. Nur 26 Prozent
arbeiten bereits mit einer SOA, wiahrend 31 Prozent in den kom-
menden zwolf Monaten eine solche Plattform implementieren wol-
len. Angesichts der iibersichtlichen Zahl an SOA-Initiativen in Asien
erwarten die Marktforscher, dass entsprechend versiertes Personal
dort vorerst Mangelware bleiben wird.

Netbook-Boom macht Microsoft zu schaffen
Der Markt fiir abgespeckte Mini-Notebooks wird
ftir den Softwarekonzern zu einem ernsten Problem.

' AMD baut
- weiter ab
Der kriselnde Chiphersteller

{ AMD will seine Belegschaft
{ um weitere drei Prozent redu-

N ach Schétzungen des Soft-
warekonzerns lauft ein
Windows-Betriebssystem auf
lediglich 70 Prozent der aktu-
ellen Nethbook-Modelle. Bei den
Desktop-PCs beherrschen Micro-
soft-Betriebssysteme dagegen
mit einem Anteil von rund 90
Prozent den Markt.

Die abgespeckten Mini-Lap-
tops fiir deutlich unter 500
Euro gelten als zunehmend
wichtiger Umsatztreiber im PC-
Markt. Asus eroffnete Ende
2007 mit seinem ersten EeePC

das neue Segment - erst Mo-
nate spdter war ein Gerdt mit
vorinstalliertem Windows-Be-
triebssystem verfiighar.

Statt auf das speicherhung-
rige Windows Vista zu setzen,
statteten viele Hersteller ihre
Netbooks bisher mit Linux aus.
Der Beratungsfirma
CLSA zufolge muss
ein Anbieter pro
Gerat fiir Li-
nux rund
fiinf Dol-
lar Kos-

ten einplanen, fiir Windows XP
und Vista hingegen 40 bis 50
Dollar beziehungsweise rund
100 Dollar. ,Wenn Hersteller
fiir ihre Gerédte Windows nut-
zen wollen, entscheiden sie sich
meist fiir eine &dltere giinstigere
Version des Betriebssystems®,
* so IDC-Analyst Dickie Chang.

“ Das sei eine wirkliche Heraus-

forderung fiir Microsoft. Der
# Vista-Nachfolger Windows
7 soll jedoch besser auf die
Netbox passen, verspricht der
Softwarekonzern. (kf)

i zieren und 500 Stellen strei-
i chen. Das Unternehmen hat
i 2008 bereits rund 1600 Jobs
! und damit etwa zehn Prozent
i der Arbeitsplitze abgebaut. Die
i zusiitzlichen 500 Positionen sol-
i len quer durch die Abteilungen,
i Hierarchieebenen und Stand-
i orte dem Rotstift zum Opfer
! fallen. Wie angekiindigt sollen
i AMDs Fertigungsstitten — auch
i die Dresdener Chipwerke - in
i den kommenden Monaten in ein
i Joint Venture namens ,,Foundry
i Co.” ausgegliedert werden. (kf)
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