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@ Prinzipien der InfraStruXure® HD-Ready Architecture
@ Hohe Geschwindigkeit und Leistungsdichte —

jederzeit und tiberall

Die APC InfraStruXure® HD-Ready Architecture ist die schnellste und einfachste
Maéglichkeit, aus Threm Rechenzentrum eine High Density-Umgebung zu machen.
Durch die Implementierung der 7 Prinzipien der InfraStruXure® HD-Ready
Architecture bringen Sie Thr Rechenzentrum auf die Uberholspur und auf den Weg
zu optimaler Effizienz. Denn es wird nicht nur der verfiighare Platz optimal genutzt,
sondern gleichzeitig auch Spielraum fiir zukiinftiges Wachstum beriicksichtigt.

Laden Sie das White
| Paper “Uberdimensionierte
il Datencenter- ——u

| e

und Netzwerkraum-
Infrastrukturen:
Kostenvermeidung”
herunter und gewinnen

Erleben Sie das
siebte Prinzip
“Flexible und skalier-
bare USV-Leistung”
live auf der CeBIT,
Halle 12, Stand B49

Sie einen iPod classic’!

Besuchen Sie uns dazu unter http://promo.apc.com
und geben Sie den Keycode 70144t ein.

Telefon Deutschland: 0180 100 08 74™
Schweiz: 0800 111 469 / Osterreich: 0800 999 670

by Schneider Electric

| Die preisgekronte InfraStruXure-Architektur bietet eine integrierte und
kompatible Losung fiir Racks, Reihenkonfigurationen und Rédume. Sieben
grundlegende Prinzipien erméglichen ihren Einsatz jederzeit und iiberall fiir totale
Systemkontrolle und umfassende Sicherheit.

6 Effiziente InRow®-Kiihlsysteme

Innovative, regelbare Lfter mit variabler Drehzahl
optimieren die Effizienz durch die genaue Abstimmung
der Leistung auf variable Kiihlanforderungen.

©2009 American Power Conversion Corporation. Alle Warenzeichen sind Eigentum der jeweiligen Besitzer. DDIA-7BRM2V_DE *Apple ist kein Partner oder Sponsor dieser Promotion. APC Deutschland GmbH, Elsenheimerstrae 47a, D-80
Kein Kauf notwendig. Die tatséchlich vergebenen Produkte kdnnen von den gezeigten Produkten abweichen. **0,39€/Minute aus dem Festnetz der Deutschen Telekom AG. Die Gebiihren aus anderen Netzen kénnen abweichen
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Was die anderen sagen

Seiten-Spiegel
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CW-Kolumne

Hersteller schiiren Verunsicherung

+Wenn man Geld nur fir Schulgebaude, Turn-

hallen und Beton ausgibt, hat man irgend-

wann dichte Dacher, aber hohle Képfe.”
Microsoft-Chef Achim Berg auf der CeBIT

~Man kann sich
nicht aus einer

Rezession

heraussparen,
man muss sich heraus-

investieren.”
Craig Barrett, Intel-Chairman,
zur CeBIT-Eréffnung

~Menschen, die das Internet zu nutzen ver-
stehen, werden von vielen neuen Mdglich-
keiten profitieren, sich zu informieren und
Geld zu sparen. Umgekehrt werden alle
jene immer mehr Schwierigkeiten bekom-
men, die keinen Zugang haben oder sich
bewusst davon abkoppeln. Digitale Spal-
tung’ nennen Fachleute diese Entwicklung.
Seit Jahren wird sie heraufbeschworen,
doch nun wird sie tatséchlich zum Problem.”
~Handelsblatt”

+Amazon, Google und andere Anbieter
von Cloud Computing sind noch nicht aus-
reichend vorbereitet, um die Anforderun-
gen der Unternehmens-IT voll zu erfillen.
(...) Sicherheitsbedenken fihren die Liste
der Einwénde von ClOs an. Aber die IT-
Chefs nennen als Hirden ebenso die ge-
ringe Zuverldssigkeit und Stabilitat, die
Cloud Computing liberwinden miisste,
wenn es wirklich den Sieg Uber die interne
IT davontragen wollte.”
~Computerworld”

.Der Vizeprasident des Bundesverfassungs-
gerichts, Andreas VoBkuhle, betonte, dass
Computerwahlen nicht endgliltig verboten
seien. Aber die bisher eingesetzten Gerate
hatten Méngel. ,Der Tenor der Entschei-
dung kdnnte dazu verleiten, zu meinen, das
Gericht sei technikfeindlich und verkenne
die Herausforderungen und Méglichkeiten
des digitalen Zeitalters’, sagte VoBkuhle.
Dies treffe jedoch nicht zu. Der Einsatz von
Wahlgeraten sei durchaus méglich.”
Spiegel Online zu ,Verfassungsgericht
stoppt Einsatz von Wahlcomputern”

eht es um die Frage, ob der Handel
mit gebrauchten Softwarelizenzen
rechtméBig ist oder nicht, bekdmpfen sich
die konkurrierenden Parteien schon seit
Jahren. Die Softwarehersteller pochen
unter Berufung auf das nur ihnen zuste-
hende Vervielfiltigungsrecht darauf, dass
sie im Grunde bei jedem Second-Hand-
Deal gefragt werden miissten beziehungs-
weise sich die Kunden an die Bestimmun-
gen in den Lizenzvertrdgen zu halten
hétten. Dagegen fiihren die Lizenzhédndler
den Erschopfungsgrundsatz ins Feld, wo-
nach ein Hersteller die weitere Verbrei-
tung eines Softwareprodukts nicht ein-
schrianken diirfe, sobald er die Ware ein-
mal in den Verkehr gebracht hat.
Welches Recht wiegt nun schwerer? Die
Gerichte, von denen man eigentlich eine
Antwort erwarten diirfte, urteilen quer
durch die Republik vollig unterschiedlich.
Und je nachdem, wie den verfeindeten Par-
teien der Richterspruch in den Kram passt,
wird das Urteil als vollig irrelevant abge-
stempelt oder als Spruch des Salomon ge-
lobt. Von einer einheitlichen Linie ist man
noch weit entfernt. Eine Entscheidung des
Bundesgerichtshofs, die Klarheit schaffen
konnte — sofern die hochsten deutschen
Richter den Fall iiberhaupt zulassen —, ist
frithestens in zwei Jahren zu erwarten.
Von Rechtssicherheit also keine Spur.
Den Softwareherstellern kommt das gar

Leserbriefe

nicht so ungelegen. SchlieBlich ldsst sich
so kréftig Unsicherheit unter den Anwen-
dern schiiren. Da werden Kéaufer von ge-
brauchten Lizenzen schnell mit illegalen
Machenschaften in Verbindung gebracht
und verdéchtigt, Raubkopien einzusetzen.
Auch Branchen- und Lobbyverbande sind
sich nicht zu schade, diese Verunsicherung
anzuheizen.

Unbestritten haben die Hersteller das
Recht, gegen den illegalen Einsatz ihrer
Software vorzugehen. Die Pirateriestatis-
tiken belegen, dass in Sachen Unrechts-
bewusstsein bei der Softwarenutzung noch
einiges im Argen liegt. Das rechtfertigt
jedoch nicht, einen ganzen Markt samt
Anbietern und Kunden pauschal zu kri-
minalisieren. Am Ende geht es ums Geld,
genauer gesagt, das Geld der Anwender.
Und die werden gerade in
wirtschaftlich schwie-
rigen Zeiten das
Sparpotenzial, das
Gebrauchtsoft-
ware bietet, nicht
links liegen lassen.

Martin Bayer
Redakteur CW
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Das E-Mail-Chaos

beginnt im Kopf

Die Ausflihrungen sind im
Prinzip ja alle richtig. Sie len-
ken aber vom wirklichen The-
ma ab. Aus Uber achtjahriger
Erfahrung mit E-Mail-Effizienz-
Projekten hat SofTrust eine Er-
kenntnis gewonnen: Wirkliche
Durchbriiche sind nur dann
maoglich, wenn das Untermneh-

men seine Verpflichtung zur
organisatorischen Regelung
ernst nimmt und der E-Mail-
Nutzung ihren Platz zuweist.
Erstim Rahmen einer defi-
nierten E-Mail-Kultur wird die
Verhaltensanderung des Ein-
zelnen wirklich produktiv. Und
erst dann haben die alterna-
tiven Technologien ihren Platz
und kénnen Wirkung entfal-
ten. Alles andere ist Stiickwerk
und auf Sand gebaut. Deshalb
zeigen in der Praxis alle im Ar-
tikel beschriebenen (und im
Prinzip ja richtigen) Einzel-
mafBnahmen so wenig Erfolg.
Glinter Weick
(via Online-Forum)

Hier sieht man mal wieder,
wie schén man soziale Netz-
werke einseitig sehen kann.
Der Kunde stand und steht
abseits und wird nur von neu-
en Tools Uberwacht und be-
leuchtet. ,Social CRM" ist
eine Mogelpackung, die kein
wirkliches kollaboratives CRM
mit dem Kunden vorsieht,
sondern dessen soziale Fahr-
te im Netz aufspiirt und de-
tektivisch aufbereitet.
Alexander von der Eltz
via Online-Forum)
Die Lesermeinung bezieht sich
auf den Online-Artikel ,,Oracle
bastelt am Social CRM” (www.
computerwoche.de/1869436)
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VMware traumt vom
virtuellen Mainframe

Auf der Anwenderkonferenz VMworld warb der Hersteller fiir sein
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Konzept eines virtuellen Betriebssystems fiir das Rechenzentrum.

Von Wolfgang Sommergut*

EO Paul Maritz beschrieb in seiner
‘ Eroffnungsrede das schon seit Herbst

letzten Jahres angekiindigte Virtual
Data Center Operating System (VDC-0S) als
einen Software-Mainframe. Untereinander
kooperierende Hypervisor sollen die Hard-
ware der beteiligten Server zu einem Ge-
samtsystem zusammenspannen, das IT-Res-
sourcen wie CPUs, Arbeits- oder Massen-
speicher flexibel fiir Anwendungen zur
Verfiigung stellen kann.

Virtuelle Netze

Wihrend heute nach Schitzungen nur zehn
bis 15 Prozent der x86-Server virtualisiert
sind, sehen die Pline von VMware vor, dass
Anwender die gesamte Hardware ihres Re-
chenzentrums auf diese Weise verwalten.
Die néchste Version der Plattform, die ne-
ben dem VDC-OS eine Reihe von Manage-
ment-Werkzeugen umfasst und von ,,Virtu-
al Infrastructure® auf ,,vSphere“ umbenannt
wurde, soll nicht nur Server zu einer virtu-
ellen Einheit verschmelzen. Vielmehr kann
sie auch Speichersysteme unterschiedlicher
Herkunft und Leistungsfidhigkeit zu einem
grof3en Pool zusammenfiihren. Zudem er-
laubt vSphere, die virtuellen Rechner zu
einem ebensolchen Netzwerk (VLAN) zu
verkniipfen.

Dieses ehrgeizige Vorhaben wiirde VM-
ware eine zentrale Position im Rechenzen-
trum einbringen und Betriebssystemen die
Kontrolle iiber die physische Hardware ent-
ziehen. Wiahrend viele Unternehmen eine
gemischte Umgebung aus Windows, Unix
und proprietidren Systemen aufgebaut ha-
ben, wiirde das virtualisierte Rechenzen-
trum eine durchgehende Abstraktionsschicht
aus einer Hand voraussetzen. Nur innerhalb
der Plattform eines Anbieters lésst sich die
dynamische Verteilung von Systemressour-
cen realisieren. Aber selbst dort gilt die Ein-
schriankung, dass sich Arbeitslasten nicht
zwischen Maschinen mit CPUs verschiedener
Hersteller (Intel oder AMD) verschieben las-
sen. Virtuelle Maschinen kénnen zwar zwi-
schen VMware, Microsoft oder Citrix mig-
riert werden, und im giinstigsten Fall lassen

VMware-CEO Paul Maritz sieht Microsoft
als gréBten Rivalen im Markt fir Virtualisie-
rungsssoftware.

sich solche heterogenen Umgebungen von
einer Konsole aus verwalten. Sie spielen
aber nicht so weit zusammen, dass sich da-
mit der von Maritz beschworene virtuelle
Mainframe realisieren lieBe.

Citrix vergréBert Gratisangebot

Wie schon in der Vergangenheit nutzte die
Konkurrenz die VMworld, um die Zukunfts-
visionen von VMware mit eigenen Ankiindi-
gungen zu storen. Citrix gab nach entspre-
chenden Geriichten im Vorfeld offiziell be-
kannt, dass es nach der Express-Version
auch die Enterprise-Ausfithrung von , Xen-
server” kostenlos abgeben werde. Fortge-
schrittene Features fiir Hochverfiigbarkeit,
Speicher-Management und Provisioning kon-
nen iiber das Zusatzpaket , Essentials for
Xenserver“ nachgeriistet oder als Teil der
Platinum-Ausgabe erworben werden. Citrix-
CTO Simon Croshy zeigte sich im Gesprich

mit der COMPUTERWOCHE zuversichtlich,
dass sein Unternehmen damit dem Markt-
flihrer VMware Anteile abjagen konne. Ge-
rade in Krisenzeiten, in denen IT-Budgets
beschrinkt seien, konnten Anwender eine
kostenlose Alternative nicht ignorieren, die
technisch ebenbiirtig sei.

Hyper-V oder Xenserver?

Erwartungsgeméafl kommentierte VMware
das Vorgehen von Citrix als Verzweiflungs-
tat, die belege, dass der Microsoft-Partner
nach der teuren Akquisition von Xensource
im Markt fiir Server-Virtualisierung nicht
FuB fassen habe kénnen. Das Unternehmen
sei mit seiner traditionellen Ausrichtung
auf Application Delivery nicht fiir die Virtu-
alisierung von Rechenzentren vorbereitet.
Die gleichzeitige Veroffentlichung der , Es-
sentials fiir Hyper-V*, den Hypervisor von
Microsoft, werteten VMware-Représentan-
ten als weiteres Zeichen dafiir, dass Citrix
von seinem eigenen Hypervisor abriicke.

In einer Pressekonferenz betonte VMware-
Chef Maritz, dass sich durch die Citrix-An-
kiindigung aus seiner Sicht nichts verdn-
dere. Als gefdhrlichsten Konkurrenten be-
trachtet er weiterhin seinen ehemaligen
Arbeitgeber Microsoft, der seine Pldne mit
Hyper-V zielstrebig verfolge.

Analysten favorisieren Microsoft

Die Analysten von Gartner bestéitigen diese
Sicht, auch wenn Vertreter von VMware der
daraus abgeleiteten Prognose nicht zustim-
men. Demnach soll Microsoft im Jahr 2013
VMware als wichtigsten Anbieter von Vir-
tualisierungssoftware ablosen. Die Markt-
forscher machen dabei aber keine Angaben,
ob sich ihre Einschidtzung am Umsatz oder
an der Zahl ausgelieferter Kopien von
Hyper-V und anderen Tools orientiert. Im
Fall von Microsoft fillt eine solche Schét-
zung besonders schwer, weil das Unterneh-
men seine Basistechnik zur Virtualisierung
mit dem Betriebssystem biindelt. <

it

*Wolfgang Sommergut
wsommergut@computerwoche.de
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Freiberufler frieren ihre Forderungen ein
Durchschnittlich 71 Euro in der Stunde fordern IT-Selbstdndige heute
[lir ihre Arbeit. Damit stagnieren die Honorarwiinsche erstmals seit 2005.

lle sechs Monate analysiert die I'T-
APersonalagentur Gulp die Profile

von 65 000 Freiberuflern, die sich
bei ihr eingetragen haben. , Freiberufler
wollen mehr* lautete in den vergangenen
drei Jahren die wiederkehrende Botschaft.
Im Zuge der Wirtschaftskrise ist damit erst
einmal Schluss: Die Selbstédndigen warten
ab, wie sich der Projektmarkt entwickelt,
und bleiben bei ihrer durchschnittlichen
Forderung von 71 Euro in der Stunde, die
seit einem Jahr gilt.

Entwickler wollen 66 Euro pro Stunde

Entscheidend fiir diesen Durchschnittspreis
sind die Softwareentwickler, die in der Gulp-
Datenbank die grofSte Gruppe bilden: Ihre
Forderung betrédgt unverdndert 66 Euro.
Trainer und Administratoren haben ihre
Honorarvorstellungen um jeweils einen auf
nun 69 beziehungsweise 57 Euro erhoht,
Qualitdtssicherungsexperten um einen auf

Was Freiberufler verlangen __

Im Zuge der Wirtschaftskrise sind die
Selbsténdigen bescheidener geworden.

T2 e e

Durchschnittliche Stundensatz-
forderungen seit Februar 2004
70 ......................................

68 .........................

66w

64 |

62|

60 |
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56

Feb.
2004 2005

Feb. Feb.  Feb.

2006 2007

Feb.
2008

Feb.
2009

Angaben in Euro; Quelle: Gulp

64 Euro gesenkt. Uberdurchschnittlich viel
verlangen weiterhin die Projektleiter (78
Euro) und die Berater (75 Euro). Das
Schlusslicht bilden die Administratoren mit
57 Euro.

Projektanbieter profitieren

Die stagnierenden Preise kommen den Pro-
jektanbietern entgegen. Denn immer mehr
von ihnen kontaktieren Freiberufler mit
unterdurchschnittlichen Honorarvorstel-
lungen: So erhielten IT-Selbstindige mit
Forderungen von unter 60 Euro 17,2 Pro-
zent aller Kontakte.

Im gleichen Mafe nahm als Konsequenz
der Anteil der Kontakte zu externen IT-Ex-
perten mit Stundensatzforderungen iiber
80 Euro ab. Nur in der Mitte ist alles stabil
geblieben, berichten die Personalberater
von Gulp: Fast die Héilfte aller Kontakte
richtet sich an IT-Freiberufler, die zwischen
60 und 89 Euro pro Stunde verlangen. (am)

Arcandor holt seine IT zurtick

Der Handels- und Touristikkonzern will den Verkauf

seiner IT-Tochter Itellium an EDS riickabwickeln.

Deal hat sich als Fehlschlag erwie-

sen: Arcandor, ehemals Karstadt-
Quelle, will den Verkauf seiner IT-Tochter
Itellium an den Dienstleister EDS riickgén-
gig machen. Wie ein Arcandor-Sprecher
erklérte, soll die Riickabwicklung ,,in ab-
sehbarer Zeit“ erfolgen.

E in milliardenschwerer Outsourcing-

Einsparungen blieben aus

Die heute zu Hewlett-Packard (HP) gehoren-
de EDS hatte Itellium im Mai 2007 zu knapp
zwei Dritteln von Arcandor iibernommen.
Der Essener Konzern hatte sich von der IT-
Auslagerung Einsparungen von rund 650
Millionen Euro iiber acht Jahre hinweg ver-
sprochen. Diese Erwartungen haben sich
dem Sprecher zufolge nicht erfiillt. Arcandor
habe den Vertrag daher bereits im vergan-
genen Jahr gekiindigt, sich dann aber mit
EDS auf eine Riickabwicklung geeinigt.

Nach Ansicht eines Insiders, der nicht ge-
nannt werden will, liegen die Griinde fiir
den ,,von Anfang an desastrosen Deal“ dar-
in, dass Arcandor einen fritheren Outsour-
cing-Vertrag mit Atos Origin zu einem denk-
bar ungiinstigen Zeitpunkt unterzeichnet
habe: Der Handelskonzern stand damals
kurz vor der Insolvenz. Der Versuch, den
dadurch problematischen Deal mit einem
zweiten Vertrag zu kurieren, scheiterte
dann vollends. ,,Das Abkommen mit EDS
kam voéllig iiberhastet zustande®, kritisiert
der Experte. Auch der IT-Dienstleister hét-
te sich nicht auf eine derart vorbelastete
Beziehung einlassen diirfen: ,,EDS stand

unter groBem Druck, in Deutschland eine
Transaktion zu machen. Aber der Deal war
von Beginn an von falschen Erwartungen
geprigt, das konnte nicht gut gehen.*

Das Ende des Abkommens ist ein
schwerer Riickschlag fiir EDS. Mit einem
Vertragswert von einer Milliarde Euro war
Itellium der bis dato grof3ite Outsourcing-
Deal des IT-Dienstleisters in Deutschland.
Erschwerend kommt hinzu, dass EDS der-
zeit in den HP-Konzern integriert wird, der
den IT-Serviceanbieter vergangenen August
iibernommen hat.

Laut dem Firmensprecher wird Arcandor
durch die Riickabwicklung so gestellt, als
hitte es die Itellium-Transaktion nie gege-
ben. Aber wie EDS steht jetzt auch der Tou-
ristik- und Handelskonzern vor schweren
Fragen — etwa wie er sich operativ neu auf-
stellt und was mit den Mitarbeitern ge-
schieht. (sp)

Foto: Arcandor
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Drucker und Kopierer: Marktfiihrer HP verliert an Boden
HP

Verkéufe: 20,7
Marktanteil: 43

Canon

Verkéufe: 8,2
Marktanteil: 17

] — ]

Der Markt fiir Drucker, Kopierer und Multifunktionsgeréte in Euro-
pa, dem Nahen Osten und Afrika (Emea) schrumpfte laut Gartner
im Jahr 2008 um 8,4 Prozent auf insgesamt 48,2 Millionen ver-
kaufte Gerédte im Vergleich zu 2007 (52,7 Millionen). Dabei muss-
te Hewlett-Packard (HP) @ mit fast elf Prozent weniger Verkiufen
einen gravierenden Riickgang verkraften: Der Marktfiihrer brach-
te nur knapp 20,7 Millionen Gerite (2007: 23,2 Millionen) an die
Kunden und verlor ein Prozent seines Marktanteils (von 44,1 auf
43 Prozent). Canon 9 verkaufte mit rund 8,2 Millionen Druckern,
Kopierern und Multifunktionsgeriten zwar etwa 1,5 Prozent we-
niger als im Vorjahr (8,3 Millionen), konnte seinen Marktanteil
aber von 15,8 auf 17 Prozent steigern. Epson €) legte in dhnlicher
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Verké&ufe in der Region Emea im Jahr
2008 insgesamt, in Millionen Stick;
Marktanteile in Prozent

Epson
Samsung
Electronics

Verkéufe: 2,8
Marktanteil: 5,9

Verkiufe: 6,6
Marktanteil: 13,6

Brother

Verkaufe: 3,3
Marktanteil: 6,9

Weise zu und stand 2008 mit rund 6,6 Millionen verkauften Ein-
heiten (2007: 6,65 Millionen) bei 13,6 Prozent Marktanteil (2007:
12,6 Prozent). Brother @ konnte mit 3,3 Millionen verkauften
Geréten (2007: 3,22 Millionen) nicht nur die Verkaufszahlen, son-
dern auch seinen Marktanteil auf 6,9 Prozent (2007: 6,1 Prozent)
steigern. Der grof3e Gewinner am Markt ist allerdings ein anderer:
Samsung Electronics @ startete im vergangenen Jahr eine Multi-
funktionsgerite-Offensive, die sich mit 2,8 Millionen verkauften
Geriéten (plus 16 Prozent im Vergleich zu 2007) duBBerst positiv
auswirkte. 2007 hatte Samsung noch 2,4 Millionen Einheiten ver-
kauft. Der Marktanteil der Siidkoreaner stieg von 4,6 auf nunmehr
5,9 Prozent. (sh)

Huawei baut Android-Smartphone fiir T-Mobile
Die Telekom-Tochter hat sich angeblich die Exklusivrechte

am dritten Google-Android-Modell gesichert.

dass es sich bei dem Ausstel-
lungsstiick um einen funktions-
losen Prototypen handelte.

Fiir T-Mobile reichte offen-
bar bereits die Préisentation
der zweifellos schonen Hiil-
le - und der Umstand, dass
der Rivale Vodafone mit
dem HTC Magic das zwei-
te Android-Modell her-
ausbringt.

Wie der News-Dienst
»Digitimes* berichtet,
konnte Huawei einen
Auftrag der Telekom-

Viel war es nicht, was Besu-
cher des Mobile World Con-
gress (MWC) in Barcelona am
Stand des chinesischen Netzaus-
riisters Huawei von dem neuen
Android-Smartphone zu sehen
bekamen.

Das iPhone lasst griiBen

Das sehr stark dem Apple iPho-
ne nachempfundene Gerit
schlummerte ausgeschaltet in
einer Vitrine vor sich hin. Da
keinerlei Demonstrationen statt-
fanden, ist sogar anzunehmen,

Tochter ergattern. Die ersten
Lieferungen des Android-Smart-
phones sollen bereits im
dritten Quartal
2009 erfolgen.
Auch sonst dro-
hen chinesische
Hersteller, der tai-
wanischen Konkur-
renz bei den Car-
riern immer mehr

den Rang abzulaufen. So ist
der TK-Ausriister ZTE mit
T-Mobile eine strategische Part-
nerschaft in den Bereichen
Mobiltelefone und Datenkarten
eingegangen.

Huawei ist nicht nur in Sa-
chen Android aktiv — dem Be-
richt zufolge beschiftigt sich
das Unternehmen auch mit der
Entwicklung von Smartphones
auf Symbian-Basis. Die erste
Reihe konnte bereits in der
zweiten Jahreshilfte 2009 her-
auskommen. (mb)

Funktionsloser Proto-
typ oder neues Vorzei-
" gemodell?

Fotos: Huawei; HP; Canon; Epson; Brother; Samsung Electronics
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